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El articulo describe, analiza e interpreta la calificacion crediticia que tuvieron 318 sujetos de crédito
investigados por la empresa que el Banco Nacional de México contraté para ello. Responde a preguntas
como: ;quiénes eran los sujetos de crédito de la Sucursal Zamora del Banco Nacional de México entre
1905 y 1907? ¢(Fue el capital una variable determinante para que un sujeto de crédito fuera aceptable
o sin riesgo? ;Tuvo la ocupacién de un individuo algtin papel en la calificacién crediticia? Contar con
alguna propiedad ¢ fue determinante para ser clasificado sujeto de crédito bueno, aceptable y sin riesgo?
¢;Influy6 el género en que un sujeto fuera aceptable sin riesgo? ¢Era o no esencial pertenecer a redes
sociales influyentes para ser calificado como bueno o aceptable sujeto de crédito? ;Cémo interviene la

buena o mala reputacién en la calificacién como probable sujeto de crédito?
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From good morals and customs to fraudsters of bad faith. Credit scoring of the
Zamora, Michoacan, branch of the National Bank of Mexico

ABSTRACT

This article aims at describing, analysing and interpreting the credit scoring of 318 creditworthy indi-
viduals investigated by an agency hired by the Banco Nacional de México for that purpose. It answers
questions such: who were the subjects of credit of the Zamora branch of the Bank between 1905 and
1907? Was the capital critical for a subject to be eligible for credit or minimise the risks? Was the indi-
vidual’s occupation important in the credit evaluation? Was owning property a determining factor for
good credit or be considered to be without risk and acceptable? Was gender a key factor to be accep-
ted as credit worthy? Was belonging to social networks and influential roles in society essential to be a
creditworthy subject? How important was the reputation of the individual to be qualified for access to

credit?
© 2017 Asociacion Espariola de Historia Econdmica. Published by Elsevier Espaiia, S.L.U. All rights
reserved.

1. Introducciéon

que canaliza proyectos rentables no limitados Ginicamente hacia
individuos que tuvieron vinculos con el banco o formaron parte

Es importante investigar y escribir la historia de la calificacién de redes sociales familiares pertenecientes a la élite permitié un
crediticia en México, y en particular en las regiones que confor-  mayor desarrollo, como si lo demuestra la economia zamorana
maron esta reptblica a comienzos del sigloxx, porque permite de los inicios delxx!. Los registros bancarios de 318 individuos
entender que el desarrollo econémico con un sistema financiero  que informan de la valoracién crediticia obtenida en la Sucursal
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1 Lizama Silva (2009, pp. 81-107).
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del Banco Nacional de México en Zamora, Michoacan, entre 1905
y 1907 muestran que en México comenz6 a desarrollarse un sis-
tema bancario capaz de otorgar créditos en amplios &mbitos donde
no era necesario estar relacionado con el banco para que estos
supuestamente fueran otorgados. El grupo estudiado indica que en
él hubo segmentos sociales mas amplios que lo que hasta ahora
ha sostenido la historiografia especializada. Claramente, en esta
investigacion sobre los probables sujetos de crédito de Zamora se
encontraron hombres y mujeres provenientes de sectores medios,
tanto rurales como urbanos, ademads, por supuesto, de los grandes
comerciantes y hacendados regionales que tampoco eran fortunas
inmensas.

Desafortunadamente, la calificacion de los sujetos que eran o
no aptos para obtener crédito a comienzos del siglo xx no ha sido
objeto de investigacién histdrica, tal vez porque es muy dificil
conseguir fuentes fidedignas que hagan posible una indagacién,
o también porque los bancos e instituciones financieras conside-
raron que los datos duros de sus posibles sujetos de crédito eran
confidenciales y, por lo tanto, no estan a disposicién del puablico en
archivos; otra hipétesis probable que puede esgrimirse es que los
bancos han destruido dicha informacién una vez que fue utilizada.
Ese no ha sido el caso de los libros que contienen la prosopografia
de los posibles sujetos de crédito de la Sucursal Zamora, Michoa-
can, del Banco Nacional de México entre 1905 y 1907, contenida
en dos voliimenes que conservan la memoria escrita de los perfiles
econdémico y moral de los sujetos de crédito.

Con base en esa rica y Gnica documentacion, el trabajo se pro-
pone contestar primero la pregunta: ;quiénes eran los sujetos de
crédito de la Sucursal Zamora del Banco Nacional de México entre
1905 y 1907? El objetivo sera proporcionar una descripcién, un
andlisis y una interpretacién de la calidad que tuvieron los 318 suje-
tos de crédito investigados por la empresa que el banco contraté
para ello. Segundo, busca responder otra serie de preguntas como:
¢Jes el capital una variable que determina que un sujeto sea acep-
table o sin riesgo a crédito? ¢Influye el género en que un sujeto
de crédito sea aceptable y sin riesgo? La ocupacién de un indi-
viduo ¢tiene alglin papel en la calificacién crediticia? Contar con
alguna propiedad ¢;es determinante para ser clasificado como un
sujeto de crédito bueno, aceptable y sinriesgo? ;Como interviene la
buena o mala reputacién en la calificacién como probable sujeto de
crédito?

En México el crédito bancario en las regiones durante la segunda
mitad del sigloxix y comienzos delxx ha sido poco estudiado;
no obstante, el trabajo compilado por Cerutti y Marichal (2003)
proporciona una idea de la creacién y el desarrollo de institucio-
nes bancarias en algunos estados de la republica, a saber: Sinaloa,
Puebla, Veracruz, estado de México, Durango, Jalisco y la regién
de La Laguna?. La hipétesis central que cruza los diversos estu-
dios es que «no puede entenderse su conformacién [de los bancos]
sin situarla en el contexto de los sistemas y mercados de créditos
preexistentes»’. En efecto, por lo menos hasta los afios noventa las
casas mercantiles privadas fueron las gestoras de verdaderos servi-
cios financieros y de colocacién de capitales en diversos ramos de
la economia, entre los cuales estaba el productivo; en consecuen-
cia, en la fundacién de los bancos particip6 esta élite mercantil y
empresarial, y su aparicién no signific6 la pérdida de importancia
de comerciantes y casas comerciales en esta actividad.

2 Cerutti y Marichal (2003). Los autores compilados en este volumen son Gus-
tavo Aguilar, Leticia Gamboa, Leonor Ludlow, Maria Romero, Maria Rodriguez, Jaime
Olveda y Moénica Gémez. Ver también Turrent (2007); Lagunillas (1981); Manero
(1957); Comisiéon Nacional Bancaria y de Seguros México (1984); Ludlow (1990);
Del Angel y Marichal (2002); Ludlow y Marichal (1998); Ludlow y Marichal (1986);
Del Angel (2002).

3 Cerutti y Marichal (2003, p. 19).

A diferencia de los trabajos compilados por Cerutti y Marichal,
existen otros que tienen significancia para el presente estudio pero
que se centran en los banqueros a nivel México. Uno de ellos, de
Noel Maurer y Stephen Haber, muestra la forma como se otorgaron
los préstamos bancarios y la relacién con el desarrollo econémico de
México entre 1888 y 1913, La tesis central sostiene que los présta-
mos fueron una practica generalizada en paises poco desarrollados
y que estos, en México, se asignaron y extendieron a individuos y
grupos vinculados relacionalmente con la creaciéon de los bancos
(participacién como accionistas), al poder politico, a las familias de
la élite econémica; dicho de otra forma, estos usaron los bancos
como instancias para financiar sus propios intereses. Ejemplo de
ello fue el gran peso de los préstamos concedidos a las industrias
textiles cuya propiedad era de los directivos de los bancos o de sus
parientes; los autores con base en sus fuentes afirman que en 1888
el 21% de las fabricas textiles eran suyas. O, simple y llanamente, los
préstamos se concedieron principalmente a sus propios accionistas
sin mucha consideracién, lo que significa que los banqueros asig-
naron créditos a empresarios o individuos sobre la base de lazos
relacionales, con el agravante que su niimero era reducido porque
habia pocos bancos.

El caso mexicano, segiin estos autores, indica que dicha estra-
tegia tuvo consecuencias y costos econémicos para el pais: las
empresas que recibieron préstamos crecieron mas rapidamente
que las que no los obtuvieron, o sea, el crecimiento econémico fue
cerrado a unos cuantos.

Aldo Musacchio y Ian Read ofrecen un estudio comparativo
de los banqueros de México y Brasil en la primera industriali-
zacién, aproximadamente entre 1880 a 1910, y en las diversas
redes que formaron empresarios, banqueros, politicos, directores
de compaiiias y familias de élite. Para efectos del presente trabajo
me centraré solo en México. La tesis que plantean sefiala que las
redes fueron informales y que los politicos jugaron en papel crucial
en la obtencién de crédito. Estas crecieron entre 1890 y 1913, pero
la densidad y exclusividad de las mismas incrementé la tensién
social y politica que llevé a la revolucién. Para comprobar la tesis
hacen uso de la teoria institucional, la cual afirma que las institu-
cionesregulan los patrones de comportamiento, defineny protegen
los derechos de propiedad y minimizan los costos de transaccién
para que la economia crezca mas rapido. En México, instituciones
débiles ocasionaron que las redes sociales, econémicas y politicas
cobraran mas fuerza. La hipétesis central sostiene que las conexio-
nes personales entre la gente, las firmas, los bancos y el gobierno
fueron muy importantes, tanto, que a los negociantes les permi-
ti6 tener acceso a la informacion y al capital, sin tener que recurrir
necesariamente al sistema legal y a otras instituciones formales. Es
decir, ser parte de las redes de poder fue trascendental para obtener
concesiones, créditos bancarios, privilegios y todo tipo de favores
politicos. Precisamente, uno de sus hallazgos mas enjundiosos es
que las conexiones entre las empresas, los bancos y el gobierno
eran numerosas y fundamentales®.

Naomi R. Lamoreaux® analiza en el contexto de la economia
de Nueva Inglaterra (Estados Unidos) en los albores del siglo xix,
las practicas bancarias de la época y el transito del sistema de
préstamos a los duefios, socios, directores, colegas, familiares y
conocidos de los banqueros (de dentro o internos al banco), hacia
la transformacién de una banca mas impersonal y profesional. La
caracteristica fundamental es que esta banca fue de caracter local
y las transacciones eran basadas en el conocimiento personal de
los clientes, lo que restringia los préstamos a los de fuera. Es con el
desarrollo de la economia al correr del siglo y la regulacién externa

4 Maurer y Haber (2007, pp. 551-581).
5 Musacchio y Read (2007, pp. 842-849 y 875).
6 Lamoreaux (1996).
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Figura 1. Cubierta del Libro de Informes I de la Sucursal Zamora.
Fuente: Archivo del Banco Nacional de México.

que los bancos tuvieron que acceder a prestar dinero también a los
de fuera y por ello se tuvieron que implementar nuevos criterios
para la aprobacién de créditos, mayormente basados en recomen-
daciones de terceros, acreditacién de papeles comerciales, estados
de cuenta, la condicién de ser depositarios de los mismos bancos,
conexiones de negocios y otros. La tesis central del libro es que la
practica de una banca personal y local fue factor de desarrollo para
esa época y esa regién y no de perjuicio a su economia.

Soy consciente de la apretada sintesis anterior, que muestra una
constante que se repite en otros estudios centrados en los procesos
de creacién de bancos que afirman que las élites que participaron en
la gestacion de estas instituciones se beneficiaron en la obtencién
de créditos. El trabajo que presento se diferencia diametralmente
de ellos, en tanto que los registros documentales muestran que una
gran cantidad de sujetos de crédito eran individuos anénimos, en su
mayor parte hacendados medios, medianos propietarios de tierras,
comerciantes, sacerdotes y un significativo nimero de mujeres que
habitaron una ciudad mexicana intermedia de Michoacdn (Zamora
tenia, en 1905, 21.310 habitantes). De ahi su importancia, pues
proporciona una visién que en algunos aspectos contradice la per-
cepcién de la historiografia sobre el otorgamiento de préstamos,
que enfatiza que el crédito bancario fue concentrado por las mas
poderosas élites empresariales del pais y que a la vez fueron los
propietarios de los bancos.

2. Lafuente y metodologia

El Libro de Informes I, 1905-1907, consta de dos volimenes con
pastas duras de grandes dimensiones parecidos a los libros de con-
tabilidad de la época (figs 1-2). La investigacién o el screening de
los posibles sujetos de crédito lo hizo R.G. Dun y Cia.”, empresa
que inicié operaciones en ciudad de México en 1897; la redaccién

7 D&B lleg6 a México con una corresponsalia en 1897. Mas de un siglo después,
Dun & Bradstreet de México es hoy la mas importante empresa de su tipo en el
pais, con oficinas en la Ciudad de México, Guadalajara, Monterrey, Puebla y Vera-
cruz. Dun & Bradstreet es el lider mundial en proporcionar informacién comercial

Figura 2. Interior del Libro de Informes I de la Sucursal Zamora.
Fuente: Archivo del Banco Nacional de México.

de los registros documentales indica que esta envié solicitudes de
informacién a los 318 individuos o que los entrevist6 directamente
y, ademas, estableci6 contactos con otros mas que podian otorgar
informes, entre 1905 y 19078. Es imposible saber por qué el banco
no hizo él mismo la investigacién, puesto que no existen fuen-
tes adicionales que lo expliquen. También es un enigma discernir
quiénes fueron los informantes, si tuvieron interés en beneficiar a
unos o perjudicar a otros; sin embargo, considero que es una fuente
fiable, pues la informacién dura coincide con otras de caracter nota-
rial y municipal de la misma época®. Advierto, ademas, que los
318 registros documentales nada dicen sobre si estos sujetos de
crédito obtuvieron o no préstamos de la institucién; solo se dispone
de la calificacion crediticia otorgada.

La informacién documental que proporciona cada registro es
desigual; en muchos casos hay dos informes de cada sujeto, en otras
solo uno. Los registros informan sobre la fecha en que se obtuvo la
informacion, el nombre, la edad, el estado civil, el lugar de resi-
dencia, el nimero de propiedades urbanas y rurales, el valor de
las mismas, la actividad a la cual esta dedicado(a), el capital esti-
mado, una calificacién crediticia, pero ademads proporciona lo que
he llamado condicién moral de los sujetos de crédito, informacién
de una riqueza extraordinaria para comprender coémo operaba una
institucién bancaria a fin de tener una representacién lo mas exacta
posible de quienes eran los sujetos de crédito'°.

para la toma de decisiones de crédito, mercadotecnia o mercadeo, y compras. Ver:
http://www.dnbmex.com.mx/esp_about.asp

8 Los 2 libros estan depositados en el Archivo del Banco Nacional de México, en la
capital de la reptblica.

9 Lizama Silva (2009).

10 En la actualidad el desarrollo de las ocupaciones, profesiones y oficios es tan
especializada que las oficinas que analizan los sujetos que solicitan crédito elabo-
ran modelos también muy diferenciados, esto es, que los hay para analizar el riesgo
de crédito de empresarios industriales, otro para profesionistas, otro para micro
emprendimientos, otro para empresarios en general, tarjetahabientes, etc. Si com-
paramos con la practica de R.G. Dun & Cia., empresa que hizo la investigacién a
comienzos del siglo xx en Zamora, hay un mundo de diferencia porque a todos, inde-
pendientemente de su ocupacién, monto de capital, nimero y tipo de propiedades,
se aplicé un mismo modelo de preguntas.
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La tnica base de sustentacién de la informacién proporcionada
es la creencia en la buena fe de lo afirmado por él o ella y en el
conocimiento que la sociedad tenia sobre él o ella, a la cual se le
consulta a través de informantes que la instituciéon buscé.

La Sucursal del Banco Nacional de México de Zamora que presté
sus servicios a una amplia clientela que iba mas alla del distrito de
Zamora se inaugur6 el 1.° de mayo de 1905. El primer cuerpo
de administracién estuvo formado por Arturo Bracho como
gerente, por Rafael Garcia, respetable comerciante y una de las
fortunas mas cuantiosas de la ciudad como consejero o consultor
(segtin la informacién de la propia sucursal, pertenecia a la familia
de mayor fortuna de la regién), por Luis Covarrubias E. como cajero
y por José Marroqui como contador''. El mercado financiero era
reducido; ademads de esta, existi6 desde 1902 una sucursal del
Banco de Jalisco.

Ellector se preguntara con seguridad sobre la fundacién y opera-
toria de la Sucursal Zamora del Banco Nacional de México, inquirira
también sobre qué instrumentos de crédito empleaba, si otorgaba
préstamos a corto o a largo plazo o ambos, si hubo correlacién
entre el volumen de crédito y la capacidad de pago estimada de los
clientes. Lamentablemente no hay respuestas satisfactorias, pues
el Archivo del Banco Nacional de México carece de documentacién
que aclare esos aspectos. Sin embargo, el Reglamento de Sucursales,
que data de los inicios de la fundacién de las primeras sucursales en
1884, da algunas luces sobre cudles eran los volimenes de crédito
que el banco estaba dispuesto a conceder. Al respecto cito:

La sucursales solo podrian verificar préstamos en las proporcio-
nes siguientes: de 90% del valor corriente respecto de metales
preciosos; de 60% del valor corriente respecto de titulos o fon-
dos publicos, tomandose dicho valor de la dltima cotizacién
conocida; de 662/3% respecto de mercancias o frutas del pais,
tomdandose unas y otras a precio corriente de plaza; de 66 2/3%
sobre el valor de las mercancias importadas, tomandose igual-
mente como base su precio corriente en plaza, pero dichas
mercancias deberian haber pagado los derechos fiscales y haber
sido despachadas legalmente por la aduana. Las mercancias
depositadas en calidad de prenda deberian asegurarse por la
sucursal a costa del deudor. [...] Las sucursales tenian también
la obligacién de consultar con la Oficina Central las operaciones
que les propusieran los gobiernos de los estados y municipios'?.

La reglamentacién pudo haber cambiado en 1905, cuando se
cre6 la sucursal Zamora; la incégnita crece en tanto no se conoce
documento alguno que establezca el monto de capital con el cual
empez6 a funcionar.

Otrade las interrogantes que el lector hara es si se exigian garan-
tias para otorgar un crédito, y es obvio que si. La fuente documental
es omisa; sin embargo, por la legislacion crediticia contenida en los
c6digos de comercio mexicanos desde 1854 en adelante se deduce
que siguieron manteniendo lo vigente desde la época colonial, a
saber, la hipoteca como la garantia mas segura. Y apelando a lo que
el Libro de Informes| establece en los registros documentales, se
concluye que hubo fiador cuando al sujeto de crédito era dudoso;
se le exigia la firma del padre, de la esposa o del hermano para
garantizar un posible crédito.

Los registros documentales bancarios fueron procesados con
dos métodos complementarios: estadistico-econométrico. El de
estadistica descriptiva permitié recoger, organizar, resumir y
analizar los datos para presentar los resultados obtenidos en la
primera parte del trabajo. Dos, los métodos de credit scoring, que

11 El Banco Nacional de México tuvo a comienzos del siglo xx cinco sucursales en
Michoacan, a saber, en La Piedad, Morelia, Puruandiro, Uruapan y Zamora (El Heraldo
de Zamora, 16/04/1905 y 5/05/1907).

12 Nuifiez de la Pefia (1990, Apéndice 4, Reglamento de Sucursales, pp. 143-144).

«son algoritmos que de manera automatica evaldan el riesgo de
crédito de un solicitante de financiamiento o de alguien que ya
es cliente de la entidad»'3. De hecho, lo que hace este método
es calificar el riesgo, bueno o malo, de un sujeto o individuo que
solicita un crédito con base en técnicas estadisticas y matematicas
altamente sofisticadas y de gran variedad.

Para construir los modelos credit scoring, las instituciones utili-
zan multiplicidad de variables que obtienen del individuo o sujeto
de crédito. Las mas comunes son de caracter socioeconémico, como
edad, estado civil, nimero de personas a cargo, tiempo de perma-
nencia en el domicilio marcado y en el empleo, nivel educativo,
ingresos mensuales, tipo de vivienda que habita, propiedades, tipo
de ocupacion, etc. Si se trata de una empresa o compaiiia, se le soli-
citan estados contables, inventarios, pasivos/activos, cobertura de
la deuda si la tiene o comportamiento en los pagos, ingresos netos,
crecimiento de los ingresos, etc. Sin embargo, toda la informacién
interna obtenida puede no ser suficiente para la elaboracién del
modelo; entonces, estas instituciones recurren a datos externos a
través de informantes externos al individuo o a la empresa. Con
toda la informacién captada proceden a la construccién del modelo
econométrico credit scoring, utilizando dos o miltiples variables
(los mas comunes son: andlisis multivariado, regresién lineal mul-
tiple, regresion logistica, arboles de decisién, redes neuronales)
(Gutiérrez Girault, 2008, pp. 61-96)'“. Luego, con los resultados
plasmados en tablas de puntajes, la institucién procede a estimar la
probabilidad de aceptacion o rechazo de un cliente, estableciendo
solo dos categorias: buenos o malos sujetos de crédito.

Esta categorizacion dista muchisimo de la aplicada por la inves-
tigacién realizada en la Sucursal Zamora del Banco Nacional de
México entre 1905 y 1907, que registré al menos cuatro: buenos,
aceptables, aceptables con garantia, inaceptables. El modelo credit
scoring es ttil porque la institucién bancaria que encarg6 la inves-
tigacién hizo preguntas muy parecidas a las que son hoy vigentes
—salvo la condicién moral— y que debian contestar informantes y
los propios sujetos investigados; por lo tanto, consideré de maxima
utilidad aplicar dicho modelo. De mas resulta decir que esta valo-
raciéon es de sumo interés en tanto muestra que los criterios de
riesgo aplicados eran uniformes y, reitero, muy similares a los que
se realizan en la actualidad para el otorgamiento de crédito.

3. Distribucién regional del capital

Como se puede observar a través del mapa (fig. 3) y en la
tabla 1 y la figura 4, la Sucursal del Banco Nacional atendié una
extensa region que tuvo como centro la ciudad de Zamora. El mayor
porcentaje de clientes residia, como era de esperar, en Zamora; alli
se concentraban los mayores capitales, un nimero considerable de
comerciantes y los hacendados mas ricos. Muy por debajo le sigue
Cotija, que era por excelencia la ciudad de arrieros y comerciantes
y en la que la cria de ganado y la comercializacién de productos
derivados de esa actividad eran muy importantes. En tercer lugar,
encontramos que Jiquilpan y Sahuayo son los espacios territoriales
que también cobijaron a varios posibles sujetos de crédito; ambos
gozaban de una ubicacién privilegiada entre la zona ganadera de los
Altos de Jalmich —al decir de Luis Gonzalez— y la Ciénaga de Cha-
pala. En cuarto lugar observamos a Tangancicuaro y Tingtindin. El
resto de los clientes se ubica en los espacios mas pequefios en distin-
tas proporciones. Lo evidente es que la informacién dura confirma
que Zamora fue el centro de una extensa area de influencia agricola-
comercial (Lizama Silva, 2009, pp. 81-106; Tapia, 1986, pp. 11-25).

13 Gutiérrez Girault (2008, p. 68).
14 Ver también: http://www.bcra.gov.ar/pdfs/invest/CreditScoring.pdf
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Figura 3. Mapa de distribucién regional de clientes de la Sucursal del Banco Nacional de México en Zamora, 1905-1907.
Fuente: Elaborado por Cheny Garrido con base en la Ley Organica de Divisién Territorial de Michoacan, 1906, articulo 16, y Libro de Informes I de la Sucursal del Banco

Nacional de México.
4. Centralizacion del capital

Los investigadores de la sucursal del banco encontraron, como
mencionamos mas arriba, a 318 sujetos o clientes potenciales de
crédito en un distrito que tenia 191.169 habitantes'>; a manera
de hipoétesis, puede plantearse que apenas el 0,16% del total de la
poblacién pudo ser susceptible de obtener crédito de la sucursal. Los
comentarios sobran. Ahora bien, en el corte histérico 1905-1907 se
puede observar una constante estructural, a saber, la fuerte cen-
tralizacién del capital y la desigual reparticién del mismo entre los
mas ricos y los sectores medios. De los 318 clientes, solo 206 espe-
cificaron el capital que poseian, el cual oscilaba entre 1.500.000 y
1.000 pesos y cuya suma total es 11.401.300 pesos; este monto de
capital, como vemos en la tabla 2 y la figura 5, estaba desigual-
mente repartido. Es asi que los 34 sujetos con un capital mayor
a 100.000 representan el 16,5% del total, los cuales concentra-
ban en sus bolsillos el 58,55% del capital; en el peldafio que sigue
hacia abajo encontramos 40 sujetos que representaban el 19,42%
y que concentraban solo el 19,87% del capital; mas abajo se hallan
58 sujetos que representaban el 28,16% de los clientes investigados
y que concentraban el 14,99% del total del capital; luego, 46 clien-
tes potenciales reunian entre si apenas el 5,33% del total del capital,
y por ultimo 28 sujetos, que representaban el 13,59% de los suje-
tos investigados, concentraban solo el 1,26% del total del capital. Si

15 Pefafiel (1905). Para el caso de Pajacuaran y Ario Santa Ménica, Memoria (1889).

se extrema el andlisis por deciles, se observa que los que poseian
menos solo concentraban apenas el 1,3% del total del capital, mien-
tras que los del decil mas alto acumulaban el 46,3% del total del
capital.

La cuantificacién de las cifras entregadas por el Libro de
Informes| evidencia, en mi opinién, una peculiaridad necesaria
de destacar: la presencia significativa de sectores medios que
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Figura 4. Distribucion regional de clientes de la Sucursal del Banco Nacional de
México en Zamora, 1905-1907 (ntimero de casos).

Fuente: Elaboracién propia con base en Libro de Informes I de la Sucursal del Banco
Nacional de México, 1905-1907.
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Tabla 1
Distribucién regional de clientes de la Sucursal del Banco Nacional de México en
Zamora, 1905-1907

Tabla 3
Ocupacién de los sujetos de crédito de la Sucursal del Banco Nacional de México,
Zamora, 1905-1907

Clientes investigados

Municipio Casos %
Aguililla 1 0,31
Ario (Sta. Ménica) 2 0,62
Chavinda 3 0,94
Chilchota 7 2,20
Churintzio 1 0,31
Cotija 51 16,03
Ecuandureo 7 2,20
Guarachita 3 0,94
Guadalajara 2 0,62
Jacona 2 0,62
Jiquilpan 30 9,43
La Piedad 1 0,31
Los Reyes 1 0,31
Mazamitla 1 0,31
Pajacuaran 6 1,88
Purépero 6 1,88
Sahuayo 29 9,11
Tangamandapio 7 2,20
Tancitaro 1 0,31
Tangancicuaro 15 4,71
Tepalcatepec 1 0,31
Tingtiindin 14 4,40
Tlazazalca 6 1,88
Zamora 121 38,05
Total 318 100

Fuente: Elaboracién propia con base en Libro de Informes I de la Sucursal del Banco
Nacional de México, 1905-1907.

Tabla 2
Centralizacion de la riqueza entre los principales capitalistas del distrito de Zamora
y aledafios, 1905-1907

Capitales individuales Casos % Capital disponible, %
$ corrientes

Mas de 100.000 34 16,50 6.675.000 58,55
De 50.000 a 99.000 40 19,42 2.266.000 19,87
De 20.000 a 49.000 58 28,16 1.709.600 14,99
De 10.000 a 19.000 46 22,33 607.200 5,33
De 0 a9.999 28 13,59 143.500 1,26
Total 206 100 11.401.300 100

Fuente: Elaboracion propia con base en Libro de Informes I de la Sucursal del Banco
Nacional de México, 1905-1907.

posiblemente tuvieron acceso al crédito de la institucién ban-
caria si eran catalogados como sujetos de crédito aceptables, o
aceptables con garantia. Entre ellos se encuentran comerciantes,
hacendados menores, rancheros y algunos empresarios que
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Figura 5. Centralizacion de la riqueza entre los principales capitalistas del distrito
de Zamora y aledafios, 1905-1907.

Fuente: Elaboracién propia con base en Libro de Informes I de la Sucursal del Banco
Nacional de México, 1905-1907.

Ocupacion Casos %

Agricultor/Ganadero 123 38,7
Comerciantes/Comisionistas/Prestamistas 95 299
Hacendado/Propietario/Empresario 60 18,9
Profesionistas/Artesanos/Empleados 20 6,3
Sacerdotes 18 5,7
Sin especificar 2 0,6
Total 318 100,0

Fuente: Elaboracién propia con base en Libro de Informes I de la Sucursal del Banco
Nacional de México, 1905-1907.

aprovechan los intersticios dejados por la élite o exploraron
nuevos espacios productivos y comerciales. Quiza esta situacién
va a contracorriente con lo que observamos en otras regiones. Es
decir, lo que la fuente esta indicando es que los mas ricos estaban
acompaifiados de un grupo intermedio al parecer con poder econ6-
mico, situacién de importancia no menor'6 que contrasta y obliga a
matizar las conclusiones de Maurer y Haber (2007), que sostienen
que los préstamos en la época porfiriana fueron monopolizados
solo por las élites econémicas vinculadas a los bancos.

5. Actividades y ocupaciones econémicas de los sujetos
de crédito

Sin lugar a dudas, el Bajio Zamorano fue una regiéon donde
el capital invertido se concentré en la explotacién de la tierra;
sin embargo, la mayor parte de los clientes investigados tenia su
capital diversificado, como suele ser la ténica regional (Lizama
Silva, 2009, 2013). Con base en la informacién documental encon-
tré que de los 318 individuos o colectivos investigados solo 266
expresaron su profesidn, ocupacién u oficio y 52 lo omitieron. No
obstante, al llevar a la practica el examen hice arbitrariamente
agrupaciones con base en el tipo de ocupacién, pero también
tomando en consideracion los tipos de propiedades o si eran
propietarios de ganado (mayor y menor) y si combinaban mads de
una actividad econdémica. La clasificacién resultante construida
puede observarse en la tabla 3 y la figura 6.

5.1. Agricultores y ganaderos

La ocupacién de agricultor es la mads importante, sean estos
hacendados, rancheros o pequefios propietarios; asies que el 38,7%
tuvo como base de acumulaciéon de capital la posesién de tierras
destinadas al cultivo o a la crianza de ganado. Los tipos de pro-
piedad rural que manifestaban tener los clientes eran haciendas,
ranchos, terrenos y potreros, que pueden clasificarse como grande,
mediana y pequefia propiedad. La informacién proporcionada por
los propietarios al banco sobre el valor estimado de las hacien-
das oscilé entre los 500.000 y los 20.000 pesos de la época, lo
que puede significar diversidad de tamafios, diferencias en las
existencias de mercancias y de maquinaria. Situacién semejante
ocurre con el valor de los ranchos, que fluctuaron entre 100.000 y
2.500 pesos; ahora bien, los criterios para definir hacienda y rancho
no son precisados por las investigaciones que hizo el banco respecto
al valor o al tamafio, de tal forma que hubo haciendas que tenian
el mismo valor que un rancho, o ranchos que se estimaban en un
precio mayor que una hacienda. En este aspecto se advierte escasa

16 Por ejemplo, el capital declarado por la firma Viuda de Chavolla e Hijos de
Ecuandureo, de 615.000 pesos (Libro de Informes], ff. 36 y 41), es bastante alto.
Sin embargo, comparado con la fortuna de $1.309.593 que poseia Francisco Marti-
nez Negrete —importante empresario tapatio— cuando quebré en 1901, la cifra se
relativiza (Lizama Silva, 2013, p. 284).
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Figura 6. Ocupacion de los sujetos de la Sucursal del Banco Nacional de México en
Zamora, 1905-1907

Fuente: Elaboracion propia con base en Libro de Informes I de la Sucursal del Banco
Nacional de México, 1905-1907.

rigurosidad en la estimacién, tanto del propietario como del que
hizo la investigacién.

Dieciséis clientes combinaron la actividad mercantil con la pro-
piedad de tierras, fueran estas destinadas al cultivo o a la crianza de
ganado, que representan solo el 6,28% del total. Dos de ellos tenian
haciendas, otros ranchos, otros mas solo terrenos, y algunos eran
arrendatarios de tierras. A la vez, algunos poseian tiendas mixtas o
vendian ganado y granos.

Los registros informativos elaborados por los investigadores de
la sucursal del banco no dejaron memoria de la extensiéon de las
propiedades declaradas por los clientes; no obstante, es un aspecto
que no puede soslayarse para evitar malos entendidos. Cuando
dije que hay gran propiedad en Zamora —y me refiero a ella con
el concepto hacienda—, debe tenerse en cuenta que se trata de
unidades econémicas de 1.500 a 10.000 hectéreas, o sea, entran
en el patron predominante de lo que sucede con relacién a la
extension de las haciendas del centro occidente del pais y distan
muchisimo de los tamafios predominantes en el norte o sur del
pais.

5.2. Comerciantes, comisionistas y prestamistas

Un buen ndmero de posibles sujetos de crédito fueron solo
comerciantes (88 individuos) que vendian desde abarrotes, deri-
vados de la leche, ropa, zapatos, granos, hasta ganado y madera;
algunos de ellos estan entre los que disponen de gran capital,
como fue el caso de Arcadio Orozco, residente en Zamora, duefio
ademas de un hotel y con un capital estimado de $150.000. Otro
rasgo a destacar de este importante segmento econémico que
corrobora la vocacién mercantil regional de Zamora es que el
intercambio de mercancias lo hacian a nivel local y regional, con
Morelia, la Tierra Caliente michoacana, Guadalajara, pero tam-
bién con ciudad de México, y uno que otro comerciaba incluso
con Tabasco. Junto a estos hubo también medianos y pequefios
comerciantes mas modestos pero de significativa importancia,
pues abastecian a la sociedad de multiplicidad de mercancias
al menudeo. En este grupo también inclui a tres farmacéuti-
cos propietarios de boticas en Cotija, Sahuayo y Zamora. Se
cuentan cuatro prestamistas cuyos montos de capital no eran
menores.

5.3. Hacendados, propietarios y empresarios

Constituyeron el 18,9% de total de los sujetos investigados. Por
obvias razones, en este grupo se encuentran las familias de la élite
econdémica regional, entre ellas los Chavolla Falconi, Méndez Cano,
Méndez Padilla, Garcia, Verduzco y Villasefior; estos grupos fami-
liares eran sin duda los que concentraban el mayor porcentaje
del capital disponible en la regién. Eran propietarios de hacien-
das, ranchos, inmuebles urbanos, pero también algunos formaron
companias agricolas y pequefias empresas de servicios y bienes de
consumo final.

Trece sujetos de crédito investigados declararon ser empresa-
rios. Claro est4, se trat6 prioritariamente de pequefios empresarios
que simultaneamente tenian tierras o carecian de ellas, o a la vez
eran comerciantes, o eran empresarios puros. Algunos explota-
ron molinos de harina, otros tuvieron fabricas de jabén, gaseosas,
cigarros, y uno implementé una planta eléctrica en Zamora.

5.4. Sacerdotes

Sorprendera al lector que entre los posibles sujetos de crédito
de la sucursal del banco hubiera 17 sacerdotes, que constituyeron
el 5,7% del total de clientes investigados. Asombrara ain mas que
entre ellos hallamos a dos grandes personajes de la historia de
la iglesia de México. Uno era Luis Orozco Jiménez, hermano
de Francisco Orozco Jiménez, obispo de Chiapas en las fechas en
que se hizo lainvestigacién y futuro arzobispo de Guadalajara entre
1912 y 1936 (Preciado Zamora, 2012, pp. 79-96). Otro relumbrante
sacerdote investigado cuando apenas rozaba los 30 afios fue Rafael
Guizar Valencia, originario de Cotija, quien a partir de 1919 seria
nombrado obispo de Veracruz. El resto de sacerdotes, posibles
sujetos de crédito, eran a la vez propietarios de tierras, bienes
urbanos y con capitales de diversa cuantia.

5.5. Profesiones y oficios

En primer lugar encontramos a los profesionistas. En este grupo
se cuentan dos médicos, ambos de Cotija y con capitales netos
medianos. Hubo, ademads, un ingeniero, un escribano, un profesor
y dos abogados. En segundo lugar, ubicamos a los empleados que
sumaron nueve, mas un administrador de hacienda, que poseian
escasos bienes urbanos y —el Gltimo— ganado y terrenos. En este
grupo es donde se catalogan mas individuos como inaceptables
sujetos de crédito, a pesar de ser calificados como de buena morali-
dady costumbres. En tercer lugar agrupé a los que ejercieron oficios,
a saber: artesanos, arrieros y un sastre. Disponian de poco capital
y fueron clasificados como sujetos de crédito regulares algunos e
inaceptables otros.

Agregaria, para concluir este andlisis estadistico, que las cifras
anteriores revelan uno de los importantes hallazgos de esta inves-
tigacién que contradice la vision prevaleciente en la historiografia
que sefiala que los bancos no contribuyeron de forma sustan-
tiva a ampliar las posibilidades de financiamiento de la poblacién
en general, pues se concentraban en las élites (Maurer y Haber,
2007). Entre los posibles sujetos de crédito encontramos hacenda-
dos menores, sectores agricolas (rancheros) y comerciales medios
con capitales modestos, profesionistas e, insisto, mujeres. Afirmo,
ademas, que en la nomenclatura de apellidos de los posibles sujetos
de crédito no se advierten lazos relacionales entre ellos; sin duda
hubo casas comerciales y grupos familiares de hacendados relacio-
nados, pero, aseguro, son la minoria. Desafortunadamente, no se
conocen los nombres de quienes fueron los accionistas de la sucur-
sal, y entre los directivos iniciales solo uno formaba parte de una de
las familias de comerciantes de mayor fortuna (los Garcia). Afiadiria
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Banco Nacional de
México en Zamora 1905-1907
Calificacién crediticia de mujeres

Figura 7. Género de los sujetos de crédito de la sucursal del Banco Nacional de
México en Zamora 1905-1907.

Fuente: Elaboracién propia con base en Libro de Informes I de la Sucursal del Banco
Nacional de México, 1905-1907.

que esta regién careci6 de industria textil, y el Gnico proyecto de
instalacién de una fabrica aborté (Lizama Silva, 2008, pp. 385-403).

6. Género de los sujetos de crédito

El atributo de género también es posible detectarlo en los
registros del Libro de InformesI de la Sucursal Zamora del Banco
Nacional de México. En mi opinién es importante resaltar que los
posibles sujetos de crédito no solo fueron hombres; muy por el
contrario, hubo 45 mujeres que fueron clientes investigadas y que
representan el 14,2% del total (fig. 7). Suma nada despreciable, si
se piensa que vivieron a comienzos del siglo xX, momento en que
ellas no tenian mucho acceso al mundo del crédito. Veintiocho de
las mujeres registradas —como dije mas arriba— fueron clasificadas
como aceptables sujetos de crédito; entre ellas la mayor parte eran
viudas, situacién que las obligaba a tomar las riendas de la casay de
los negocios de la familia, pero también hubo una que otra soltera
y casada. Cuatro fueron calificados como regulares sujetos de cré-
dito, debido en parte a que no tenian mucho éxito en sus negocios y
poco capital. Siete mas no fueron aceptadas como posibles sujetos
de crédito.

7. Calificacion crediticia de los sujetos de crédito

Quizas el dato determinado mas ajeno al sujeto investigado fue
cémo el banco lo clasific6 —una vez que este recibi6 la informacién
o después que fue entrevistado—, o sea, la calidad de sujeto de cré-
dito. En este ambito fue donde influy6 no solo el capital estimado
por el banco o el valor de las propiedades del individuo o grupo
familiar, sino también lo que he llamado la condicién moral que se
le adjudica en la investigacion y que quedd plasmada en cada regis-
tro. Esta tltima refiere la buena o mala reputacién en los negocios,
la honorabilidad y las buenas costumbres, la puntualidad en los
compromisos adquiridos, la solvencia, la inmoralidad y deshones-
tidad, y las malas costumbres, como la embriaguez y la practica del
juego.

En la tabla 4 y en la figura 8 cuantifico los buenos, aceptables,
aceptables con garantia, regulares e inaceptables sujetos de cré-
dito. Aclaro que el Libro de InformesI no define ninguno de estos
conceptos, solo los aplica; se entiende que hay una jerarquizacién.

Tabla 4
Clientes de la Sucursal del Banco Nacional de México en Zamora, 1905-1907

Sin especificar
4,|4%

Inaceptables
16,4%

Aceptables con”

garantias o
crédito limitado

4,4%

Figura 8. Calificacién crediticia de los sujetos de crédito de la sucursal del Banco
Nacional de México en Zamora 1905-1907.

Fuente: Elaboracién propia con base en Libro de Informes I de la Sucursal del Banco
Nacional de México, 1905-1907.

No obstante, queda ambigua la diferencia que hubo, por ejemplo,
entre un sujeto aceptable y otro regular. Para aclarar debi recurrir a
lo que cada registro documental sostiene sobre el monto del capital
y la condicién moral de cada uno; ahora bien, hay que dejar claro
que la calificacién crediticia asignada a cada sujeto no es lo que he
denominado condicién moral del mismo.

7.1. Buenos sujetos de crédito

Quienes realizaron la investigacion de los posibles suje-
tos de crédito que podria atender la sucursal Zamora en la
extensa region del valle del mismo nombre catalogaron como
buenos sujetos susceptibles de obtener crédito a 15 hombres
y 3 mujeres; de los 18, nueve residian en Zamora, cuatro en
Cotija y uno en cada una de las siguientes ciudades: Sahuayo,
Jiquilpan, La Piedad, Mazamitla y Guadalajara. Sus edades fluc-
tdan entre los 32 y los 70afios, lo que puede significar que
ser joven o de edad avanzada no eran rasgos que determina-
ran esa calidad. Siete eran agricultores, cinco comerciantes,
tres profesionistas, y el resto, uno sacerdote, otro empresario,
otro comerciante y agricultor y dos mujeres que no especificaron
su ocupacién pero que eran grandes propietarias de tierras.

Si se toman en consideracién los montos de capital que declara-
ron, se observa que casi todos los que asi lo hicieron se ubican entre
los que poseian montos considerables de capital (tipicos del centro
occidente). Por otra parte, todos los catalogados como buenos suje-
tos de crédito eran propietarios de bienes inmuebles: haciendas,
ranchos y casas cuyos valores también solian ser altos.

Finalmente, la informacién cualitativa de la variable que he
llamado condicién moral indica que todos, hombres y mujeres
gozaban de buena reputacién, tenian buenas costumbres, cumplian
con puntualidad sus compromisos econémicos y eran cuidadosos
en las operaciones econémicas que emprendian.

Buenos Aceptables Aceptables con garantia

Regulares Inaceptables Sin especificar

21 168 14

49 50 16

Fuente: Elaboracién propia con base en Libro de Informes I de la Sucursal del Banco Nacional de México, 1905-1907.
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7.2. Aceptables sujetos de crédito

Como puede observarse en la figura 8, el grueso de los indivi-
duos investigados fue tipificado como aceptables sujetos de crédito.
Entre los 168 casos hubo individuos o sociedades con grandes,
medianosy escasos montos de capital. En todos los casos se estipula
que eran de buena moralidad y costumbres, que no se oian quejas
respecto a los pagos, que no han sufrido quiebras o incendio, que
tenian buena reputacién personal y mercantil, que el negocio tenia
porvenir, que no abusarian en caso de que se le extendiera alguna
moderada suma a crédito, que gozaban de algiin crédito y cuidaban
bien su negocio, que los empleados eran personas honradas y con
buen sueldo y que los que tenian sus propiedades hipotecadas eran
puntuales en los pagos de préstamos obtenidos con anterioridad. O
sea, la honradez, la moralidad y las buenas costumbres y la puntua-
lidad en los pagos eran virtudes que el banco estimaba esenciales
para otorgar crédito, claro, ademas del capital que se poseia.

7.3. Aceptables sujetos de crédito con garantia o crédito limitado

También se puede advertir que hubo catorce sujetos de crédito
aceptables pero con garantia. Fue el caso de hombres de negocios
de avanzada edad que precisaban la firma de la esposa o algtn hijo;
también el de comerciantes poco exitosos donde la fortuna admi-
nistrada era de la esposa, la cual debia firmar cualquier documento
de crédito que se le otorgara. O bien, a algtn individuo con pasi-
vos muy altos necesitado de formalizar otro crédito se le exigia una
garantia con la firma de un familiar cercano. Por dltimo, requerian
una garantia todos los que no tuvieran un capital propio o hubieran
experimentado una quiebra en afios recientes.

7.4. Regulares sujetos de crédito

Los regulares sujetos de crédito suman 50. Estos son: los hijos
que administraban bienes de la madre o padre, los que tenian
negocios o fabricas pequefias, los de poco capital, los pequefios pro-
pietarios de tierras, uno que otro mediano y pequefio comerciante
de tiendas mixtas o expendedores de carnes, los artesanos, los pro-
fesionistas y los que tenian los bienes raices hipotecados. Casi todos
fueron caracterizados como de buena moralidad y costumbres, asi
como puntuales en sus pagos.

7.5. Inaceptables sujetos de crédito

Finalmente, encontré 52 sujetos que de plano la sucursal del
banco los clasific6 como inaceptables, insolventes y de ninguna
confianza en la practica de hacer negocios. La mayor parte eran
hombres de escaso o ningin capital propio. Los registros de estos
individuos son los mas generosos en describir la condicién moral
de los mismos y se bordan como sigue: con ellos las transacciones
deben ser perfectamente definidas; su reputacién personal y de
negocios no es de lo mejor o, peor ain, es mala; la practica en los
meétodos de negocios es de dudosa calidad moral y son criticados
por ello; los capitales que manejan suelen ser de cuestionable pro-
cedencia; algunos dependen como empleados de su padre politico
y no presentan base alguna para la obtencién de un crédito; tie-
nen numerosas cuentas vencidas e incobrables y son morosos en
los pagos; son poco escrupulosos en sus tratos y métodos; pueden
hacer fraudes y quebrar de mala fe. En fin, algunos, segtin los regis-
tros de la sucursal del banco, son jugadores y tracaleros de mala fe
que suelen embriagarse con frecuencia; en consecuencia, no se les
deben otorgar crédito.

La pequeiia tipologia anterior es otra contribucién del presente
trabajo a la historiografia bancaria regional, pues examina cua-
les fueron las variables relevantes que consideré el banco para
determinar la calificacién crediticia de los solicitantes. De por si

es importante que el banco realizara este tipo de investigacion, lo
que podria reflejar que este no otorgaba créditos exclusivamente
a individuos relacionados con él mismo, sino que probablemente
canaliz6 créditos a clientes anénimos que calificaban para obtener-
los, sin ser accionistas de la institucién, parientes de los directivos
y tampoco ser politicos de relumbrén. Circunstancia que una vez
mas contradice la nocién generalizada de la historiografia sobre el
reducido alcance del financiamiento bancario y, en consecuencia,
su limitada influencia en el desarrollo econémico del pais. Rei-
tero, Zamora fue una regién agricola comercial intermedia a la
cual llegé y sirvi6 el Banco Nacional de México. O sea, se introdujo
en los intersticios sociales, econémicos y espaciales como Zamora
o La Piedad!’, mostrando que el crédito tal vez fue mas diver-
sificado y que su impacto fue mas amplio y no se circunscribi6
solo a las grandes redes empresariales nacionales y estatales mas
poderosas

8. Anadlisis estadistico-econométrico

En virtud de lo anterior, es relevante analizar qué criterios se
consideraron en 1905-1907 para determinar si los individuos eran
sujetos aptos para recibir créditos o no. Surgen varias preguntas por
responder: ¢existia un sesgo por género? ¢Se beneficiaba a ciertas
ocupaciones mas que a otras? ;Importaba el estado civil? Tener
capital o propiedades ; era mas importante que labuena reputacién,
o0 viceversa?

La principal variable de interés es la calificaciéon crediticia que
la sucursal del banco otorgé a cada individuo, es decir, la clasifica-
cién que les confirié como sujetos de crédito: buenos, aceptables,
aceptables con garantias, regulares, inaceptables. Para este trabajo,
interesa dividir a todos los individuos en dos grupos: sujetos de
crédito sin riesgo (donde redno a los clasificados como buenos,
aceptablesy aceptables con garantia)y sujetos de crédito con riesgo
(regulares e inaceptables), y analizar qué caracteristicas demogra-
ficas y socioeconémicas afectaron dicha calificacion.

Para responder a las preguntas, primero realizaré un anali-
sis estadistico que permita comparar distintas poblaciones (por
ejemplo: hombres vs mujeres; profesionistas vs empresarios) y
sus respectivas calificaciones crediticias para dilucidar si hay dife-
rencias entre ambos grupos. Posteriormente utilizaré una técnica
econométrica, llamada regresién logistica, cuyo principal objetivo
es estimar la relacién entre una variable dependiente cualitativa de
tipo dicotémica (en este caso, sujeto de crédito sin riesgo) y una
0 mas variables independientes explicativas (género, edad, estado
civil, ocupacién, capital, propiedades, condicién moral).

8.1. Andlisis estadistico

En la tabla 5 se presentan las variables de interés que se utiliza-
ran tanto para el andlisis estadistico como para el econométrico.

La primera hip6tesis a comprobar es si las mujeres son sujetos
de crédito menos riesgosos que los hombres. Se podria inferir que
estas eran estructuralmente mas confiables por su condicién de
género, sobre todo a comienzos del siglo xx, momento histérico en
que su participacién en los negocios todavia era incipiente y, por
la misma razén, supongo, debian ser puntuales en sus pagos y no

17 Entregué y fue aceptado para publicacién otro articulo a la revista Relaciones de
El Colegio de Michoacan titulado «Libro de InformesI. Calificaciéon crediticia de los
sujetos de crédito, Sucursal La Piedad, Michoacan, del Banco Nacional de México,
1905-1907», donde describo y analizo la situacién de 98 posibles sujetos de crédito
que investigé el banco con igual calidad que la realizada en Zamora; el documento
sali6 publicado en el niimero 146, volumen XXXVII, primavera de 2016, pp. 121-158
(http://www.revistarelaciones.com/files/revistas/146/pdf/05_Gladys_Lizama.pdf).
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Tabla 5
Estadistica descriptiva de las variables de interés
Variable Descripcion Obs. Media Desviacion estandar Minimo Maximo
Variable dependiente
Sujeto de crédito sin riesgo Variable binaria. Sujeto 304 0,66 0,47 0 1
de crédito sin riesgo
(1) =crédito bueno;
aceptable; aceptable con
garantias. Sujeto de crédito
con riesgo (0) = crédito
regular; inaceptable
Variables independientes
Género Variable binaria. Hombre = 0; 318 0,14 0,35 0 1
Mujer=1
Edad Namero de anos 219 47,26 13,12 20 80
Estado civil
Soltero Variable binaria 197 0,16 0,37 0 1
Casado Variable binaria 197 0,62 0,49 0 1
Viudo Variable binaria 197 0,21 0,41 0 1
Ocupacion
Agricultor Variable binaria. Incluye 318 0,39 0,49 0 1
agricultores, ganaderos
Comerciante Variable binaria. Incluye 318 0,30 0,46 0 1
comerciantes, comisionistas,
prestamistas
Hacendado Variable binaria. Incluye 318 0,19 0,39 0 1
hacendados, propietarios,
empresarios
Sacerdote Variable binaria. Incluye 318 0,06 0,23 0 1
todos las ocupaciones
religiosas
Profesionista Variable binaria. Incluye 318 0,06 0,24 0 1
profesionistas, artesanos,
empleados
Capital Capital neto o liquido en 318 35.853,14 71.914,17 0 500.000
pesos corrientes
Propiedad Variable binaria. Tiene 318 0,82 0,38 0 1
propiedades=1; no tiene=0
Valor de la propiedad Valor estimado de la(s) 278 51.866,87 156.197,60 0 2.000.000
propiedad(es) en pesos
corrientes
Buena reputacion Variable binaria sobre la 315 0,77 0,42 0 1
condicién moral; buena
reputacién=1
Fuente: Calculado con base en informacion del Libro de Informes I, Sucursal del Banco Nacional de México, 1905-1907.
Tabla 6 Tabla 7
Sujetos de crédito sin riesgo Sujetos de crédito sin riesgo por estado civil
Hombre Mujer Soltero Casado Viudo
Observaciones 262,00 42,00 Observaciones 29,00 123,00 39,00
Media 0,65 0,74 Media 0,69 0,63 0,79
Desviacion estandar 0,48 0,45 Desviacién estandar 0,47 0,48 0,40

Fuente: Calculado con base en la informacién del Libro de Informes I, Sucursal del
Banco Nacional de México, 1905-1907.

tener macula alguna para ser confiables. El resultado obtenido es el
de la tabla 6.

Como se observa en la tabla 6, el 74% de las mujeres fueron cla-
sificadas como sujetos de crédito sin riesgo, mientras que para el
caso de los hombres el porcentaje fue del 65%. No obstante, al rea-
lizar pruebas estadisticas de diferencias de medias (conocida como
prueba tde Student, cuyo fin es comprobar la hipétesis nula que sos-
tiene que las medias de 2 poblaciones son iguales) se obtiene que
no es posible rechazar que las medias sean iguales con un nivel de
confianza del 95%'3. Lo anterior implica que no es posible concluir
que las mujeres fueran sujetos de crédito mas confiables.

18 Se realiz6 una prueba t para 2 muestras independientes; se trata de una prueba
de 2 colas. La hipdtesis nula plantea que la media de los hombres sujetos de crédito
sin riesgo es igual a la media de las mujeres sujetos de crédito sin riesgo. Con el
nimero de observaciones, las medias y las varianzas de ambas muestras se obtiene

Fuente: Calculado con base en la informacién del Libro de Informes I, Sucursal del
Banco Nacional de México, 1905-1907.

La segunda pregunta se refiere a si el estado civil influye en
que un sujeto reciba una calificaciéon de menor riesgo crediticio.
El resultado se muestra en la tabla 7.

Las pruebas de diferencias de medias no permiten rechazar la
hipétesis de que las medias sean iguales con un nivel de confianza
del 95%, lo que indica que el estado civil no influye de manera
significativa en la calificacion crediticia.

La siguiente variable de interés es la ocupacién de los sujetos
de crédito. ¢Es alguna profesién considerada menos riesgosa para
obtener un crédito? Se podria pensar que ocupaciones como sacer-
dote o abogado dan mucha confianza, mientras que comerciantes
y prestamistas no. Se podria postular que ser agricultor era una

un estadistico t=—1,0926. Dado que —1,0926 < —1,96 (regla de decisién con un nivel
de confianza de 95%), no se rechaza la hipétesis nula.
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Tabla 8
Sujetos de crédito sin riesgo por ocupacién

Agricultor Comerciante Hacendado Sacerdote Profesionista
Observaciones 119,00 95,00 57,00 14,00 18,00
Media 0,77 0,54 0,74 0,71 0,39
Desviacion estandar 0,42 0,50 0,44 0,46 0,50

Fuente: Calculado con base en la informacién del Libro de Informes I, Sucursal del Banco Nacional de México, 1905-1907.

ocupaciéon segura y quien se dedicaba a ella era porque conocia
el centenario oficio en la regién, tanto si era mediano productor
o hacendado. Hay que recordar que la practica agricola zamo-
rana tenia un mercado regional asegurado para sus productos; era
agricultura comercial y disponia de los avances tecnoldgicos de la
época, como desecaciéon de pantanos, uso de maquinaria, moder-
nos métodos de contabilidad, etc. (Lizama Silva, 2009, pp. 81-106;
Gonzalez y Gonzalez, 1984, pp. 107-152). El resultado obtenido es
el de la tabla 8.

Se realizaron pruebas de diferencias de medias y para los suje-
tos cuya ocupacién primaria es la de agricultores, comerciantes y
profesionistas. Se rechaza la hipétesis nula de que las medias son
iguales, lo cual indica que algunas profesiones son consideradas
menos riesgosas que otras para recibir un crédito. Como se observa
enlafigura 9, una gran proporcién de agricultores (77% del total de
agricultores) son considerados como sujetos sin riesgo, mientras
que una proporcién considerable de comerciantes y profesionis-
tas son catalogados como sujetos de crédito con riesgo (46 y 61%,
respectivamente). Para el caso de los hacendados y sacerdotes no
hay evidencia robusta; en el primer caso por la heterogeneidad del
grupo, y en el otro, porque existen muy pocas observaciones para
sacar conclusiones.

La tercera cuestién es analizar si tener capital influye en ser
catalogado como sujeto de crédito riesgoso. Se puede pensar que a
mayor capital menos riesgo. La informacién del Libro de Informes
menciona en la mayoria de los registros el monto de capital dispo-
nible declarado (es un dato recurrente), lo que inclina a pensar que
si fue un factor decisivo para la calificacién como sujeto de crédito
bueno o malo, aun si ese capital era liquido o la suma del valor de
las propiedades mas el constante y sonante. El resultado es el de la
tabla 9.

Como se observa en la tabla 9, el 74% de los individuos que
poseen capital fueron clasificados como sujetos de crédito sin
riesgo, mientras que para el caso de los individuos sin capital, solo
el 52% de los mismos fueron clasificados en dicha categoria. De
esto se infiere que tener capital influye positivamente para ser

Sujeto con riesgo Sujeto sin riesgo
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Figura 9. Sujetos de crédito con riesgo y sin riesgo, por ocupacion.
Fuente: Calculado con base en la informacién del Libro de Informes I, Sucursal del
Banco Nacional de México, 1905-1907.

Tabla 9
Sujetos de crédito sin riesgo con y sin capital
Sin capital Con capital
Observaciones 105,00 199,00
Media 0,52 0,74
Desviacion estandar 0,50 0,44

Fuente: Calculado con base en la informacién del Libro de Informes I, Sucursal del
Banco Nacional de México, 1905-1907.

considerado por el banco como un sujeto de crédito sin riesgo.
De hecho, las pruebas de diferencias de medias efectivamente
sostienen esta conclusion.

La cuarta hipétesis es si contar con una propiedad era deter-
minante para ser clasificado como un sujeto de crédito sin riesgo,
factor que permite inferir que la propiedad de un bien inmueble
aseguraba que un hombre o mujer solicitante de crédito lo obtu-
viera porque el bien podia hipotecarse y, con ello, el riesgo de no
pago disminuia. Se podria plantear, entonces, que tener tierras,
haciendas, ranchos, casas eran factores a favor para ser calificado
como un sujeto sin riesgo para obtener crédito. El resultado de las
pruebas se muestra en la tabla 10.

La evidencia sefiala que tener una propiedad si era un determi-
nante para ser catalogado como menos riesgoso.

La Gltima pregunta se refiere a la condicién moral de los sujetos,
en particular si tenian una buena reputacién o una mala. Pienso
que esta es la variable cualitativa mas enjundiosa, porque describe
céomo fue percibido el individuo o sujeto, sea mujer u hombre
de cualquier ocupacioén, por los investigadores que realizaron la
indagatoria plasmada en el Libro de InformesI. Reitero lo escrito
mas arriba: la caracterizacién moral incluy6 la puntualidad en el
cumplimiento de los compromisos, las buenas, regulares o malas
condiciones de los negocios, que se hablara bien de él, ella o ellos
en el seno de la sociedad, ser bien considerado en lo personal y
comercial por la comunidad de la localidad, la tendencia al juego
y a la embriaguez, ser inescrupulosos en los tratos, ser moroso en
los pagos, ser tracalero de mala fe, haber quebrado fraudulenta-
mente en el negocio o provocar intencionalmente el incendio de
los mismos; repito, las buenas costumbres como ser honrado y
honesto. El resultado es el de la tabla 11.

Tabla 10
Sujetos de crédito sin riesgo con y sin propiedad

Sin propiedad Con propiedad

Observaciones 53,00 251,00
Media 0,42 0,72
Desviacion estandar 0,50 0,45

Fuente: Calculado con base en la informacién del Libro de Informes I, Sucursal del
Banco Nacional de México, 1905-1907.

Tabla 11
Sujetos de crédito sin riesgo con mala y buena reputacién

Mala reputacién Buena reputaciéon

Observaciones 67,00 237,00
Media 0,24 0,78
Desviacién estandar 0,43 0,41

Fuente: Calculado con base en la informacién del Libro de Informes I, Sucursal del
Banco Nacional de México, 1905-1907.
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Figura 10. Sujetos de crédito con base en su reputacién.
Fuente: Calculado con base en la informacién del Libro de Informes I, Sucursal del
Banco Nacional de México, 1905-1907.

La buena reputacién sin duda influye para ser clasificado como
un sujeto de crédito sin riesgo. Tanto la figura 10 como las pruebas
estadisticas de diferencia de medias muestran que la reputacién es
una de las variables mas relevantes consideradas por la sucursal del
banco para clasificar a los sujetos de crédito. Del total de los indi-
viduos descritos como personas de buenas costumbres y/o buena
moral, el 78% fueron catalogados como sujetos de crédito sin riesgo.
En contraste, solo el 24% de los sujetos con mala reputacion fueron
considerados como sujetos de crédito sin riesgo.

El siguiente paso es corroborar las hipétesis anteriores utili-
zando una técnica econométrica, denominada modelo de regresiéon
logistica, que permite estimar la probabilidad de ser clasificado
como un sujeto de crédito sin riesgo en funcién de distintas varia-
bles socioeconémicas.

8.2. Andlisis econométrico

Desgraciadamente no he encontrado investigaciones que his-
torien los métodos que utilizaban las instituciones bancarias de
comienzos del sigloxx para calificar a los solicitantes de crédito,
establecer qué riesgo tenia la institucién financiera de que un sujeto
cumpliera con los pagos si se le otorgaba un préstamo. Lo que si hay
es bibliografia acerca de los métodos actuales que tienen bancos,
instituciones financieras, tiendas de retail y comercios minoristas
para calificar, evaluar y otorgar créditos o préstamos a individuos
o empresas. Estos estudios aseguran que los métodos modernos
de evaluacién empezaron a aplicarse en los afios setenta pero su
utilizacién se generaliz6 en los afios noventa del sigloxx; esos
modelos son conocidos como credit scoring'®. Todos estos estudios
coinciden en que, a pesar de la tecnologia, el factor humano no ha
sido desplazado, es decir, las decisiones las toma un individuo o
un colectivo con base en los puntajes que la informacién arroja.

El trabajo que presento se sirve de la literatura empirica sobre
los modelos de credit scoring y utiliza el de regresién logistica para
modelar una variable binaria que clasifica a los individuos en dos
grupos: sujetos de crédito sin riesgo y sujetos de crédito con riesgo.
La variable binaria tendra entonces dos valores; podemos definir
y=1sise trata de un sujeto sin riesgo, e y =0 si se trata de un sujeto

19 (El credit scoring es una exitosa coleccién de técnicas estadisticas que se han
utilizado para otorgar créditos en la industria del crédito. Ha sido empleada por mas
de 40 afios permitiendo el crecimiento de consumidores de crédito, crecimiento que
ha sido propiciado por el uso de la computadora» con grandes masas de datos (Nieto
Murillo, 2010, p. 47).

con riesgo. Asimismo, se cuenta con un conjunto de informacién
relevante asociado al individuo i llamado x;, un vector de variables
explicativas de la forma:

N .
XN = {xil,xiz,x,g,...,n}, i=1,2,3,...,N

Con laregresion logistica se modela la probabilidad de que y; sea
igual auno, dado los valores observados de las variables explicativas
enx;:

P; = Pr(y; = 11x;)

Para estimar esta probabilidad se obtiene una funcién logistica,

y la especificacién del modelo puede representarse de la siguiente
manera:

N

N
P

N, N
& _f(ﬂ i ) - 14"

donde 8 es un vector columna que contiene los parametros corres-
pondientes a las variables explicativas.

Las estimaciones de dichos parametros se obtienen utilizando
el programa econométrico STATA. Sin embargo, dado que la rela-
cién entre las variables explicativas y la variable dependiente no es
lineal, para cuantificar el efecto de xf’ en y; es necesario calcular el
efecto marginal. El efecto marginal denota el cambio en la proba-
bilidad de ocurrencia de ser calificado como sujeto de crédito sin
riesgo para el individuo i, ante un pequefio cambio en el valor de la
variable x;.

A continuacion se presentan los efectos marginales de las regre-
siones del modelo en funcién de distintas variables explicativas.
El nimero de observaciones en cada regresién varia entre 191 y
304 observaciones, dependiendo de la especificacion y la disponi-
bilidad de datos de algunas variables (tabla 12).

Las columnas 1, 2 y 3 estiman la probabilidad de ser calificado
como sujeto de crédito sin riesgo en funcién de variables de con-
trol como el género, el estado civil y 1a ocupacién. Al analizar estos
primeros resultados se observa que solo las variables agricultor,
hacendado y sacerdote son estadisticamente significativas e influ-
yen positivamente. En todos los casos, la variable agricultor registra
un efecto marginal mayor que las demdas ocupaciones, por lo que
se puede inferir de estos primeros ejercicios que los agricultores
tienen una mayor probabilidad de recibir un crédito del banco. No
obstante, el poder explicativo de estos modelos es muy bajo (de
acuerdo a la Pseudo R2, las variables de género, estado civil y ocu-
pacion solo explican el 6% de que el sujeto de crédito sea calificado
como no riesgoso), por lo que es necesario incorporar al estudio
otras variables relevantes. En ese sentido, en las columnas sub-
siguientes se van afiadiendo las principales variables explicativas
de interés al andlisis: capital, propiedad, valor de la propiedad y
buena reputacién. La columna 4 denota la importancia del capital
como determinante de la calificacién crediticia. El signo positivo
implica que contar con mas capital incrementa la probabilidad de
ser considerado como un sujeto de crédito sin riesgo (por cada
$10.000 pesos mas de capital, la probabilidad aumenta en 5% de
acuerdo a este modelo). La influencia del capital se mantiene en
todas las especificaciones, incluso cuando se incluyen las demas
variables explicativas (columnas 6, 7,9 y 10). La columna 5 incluye
las variables de control género y ocupacioén, y una variable expli-
cativa binaria que indica si el sujeto cuenta con propiedades o no.
Los resultados de esta regresién muestran que la variable es esta-
disticamente significativa y que tener propiedades incrementa la
probabilidad de ser considerado como sujeto de crédito sin riesgo
en un 23,5%. Sin embargo, al incluir en el modelo otras variables
independientes, como capital y reputaciéon (columnas 6 y 10) la
relevancia estadistica de esta variable disminuye, por lo que no
podemos afirmar categéricamente que tener propiedades sea un
determinante de la calificacion crediticia. La columna 7 incorpora
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Tabla 12
Probabilidad de ser clasificado como un sujeto de crédito sin riesgo en funcién de distintas variables socioeconémicas
Variable dependiente Sujeto de crédito sin riesgo
(1) (2) (3) (4) (5) (6) (7) (8) (9) (10)
Género -0,017 —-0,071 0,021 0,059 0,031 0,065 0,016 -0,016 0,017 0,024
(-0,14) (-0,50) (0,24) (0,82) (0,35) (0,88) (0,18) (-0,15) (0,20) (0,27)
Casado —0,056 -0,125
(-0,59) (-1,05)
Viudo 0,121 0,041
(1,01) (0,27)
Agricultor 0,397 0,349 0,239 0,273 0,185 0,217 0,274 0,199’ 0,178
(3,13) (3,89) (2,68) (2,70) (1,89) (2,01) (2,58) (1,93) (1,62)
Comerciante 0,244 0,146 0,073 0,083 0,027 0,048 0,111 0,061 0,044
(1,73) (1,45) (0,78) (0,75) (0,26) (0,41) (0,97) (0,56) (0,38)
Hacendado 03127 0273 0,185" 0,206 0,139 0,155 0,288 0,221" 0,204~
(3,03) (3,54) (2,43) (2,19) (1,50) (1,55) (3,57) (2,74) (2,29)
Sacerdote 0,254 0,234 0,158 0,199 0,122 0,137 0,186 0,132 0,115
(2,88) (3,00) (1,94) (2,09) (1,16) (1,19) (1,77) (1,22) (0,94)
Capital 0,000005 " 0,000004"° 0,000004 0,000004"° 0,000004
(4,80) (4,36) (3,81) (3,42) (3,29)
Propiedad 0,235 0,188" 0,162 0,095
(2,93) (2,25) (1,89) (1,07)
Valor de la propiedad 0,0000004
(0,95)
Buena reputacion 0,544 0,487" 0,475
(8,62) (6,54) (6,23)
Nimero de observaciones 191 191 304 304 304 304 268 304 304 304
Pseudo R? 0,02 0,06 0,06 0,13 0,08 0,15 0,16 0,21 0,25 0,26
Prob > chi? 0,29 0,04 0,0005 0,0000 0,0000 0,0000 0,0000 0,0000 0,0000 0,0000

Fuente: Calculado con base en la informacién del Libro de Informes I de la Sucursal del Banco Nacional de México, 1905-1907.
Las columnas reportan probabilidades marginales. Los estadisticos z se presentan en paréntesis.

" Significativo al 10%.
™ Significativo al 5%.
™" Significativo al 1%.

la variable valor de la propiedad, ademas de considerar el capital
y contar con propiedades. Los resultados muestran que estadisti-
camente el valor de la propiedad no es relevante. Por otra parte,
esta variable limita el nimero de observaciones a 268 y reduce el
poder explicativo del modelo, por lo que en especificaciones pos-
teriores se considera que no es pertinente incluirla. La columna 8
modela la probabilidad de ser calificado como sujeto de crédito sin
riesgo, en funcién de la reputacién y las variables de control. Como
se puede observar en la tabla 12, esta variable, ademads de ser esta-
disticamente significativa y confiable al 99%, tiene un gran poder
explicativo (al incorporarla al modelo, la Pseudo R? aumenta con-
siderablemente: esta especificacion explica el 21% de que el sujeto
de crédito sea considerado como no riesgoso). El coeficiente indica
que tener buena reputacién mejora la probabilidad de ser calificado
como sujeto de crédito sin riesgo en un 54,4%. Vale la pena desta-
car que esta relacién se mantiene en los distintos modelos, aun
considerando las variables de capital y propiedad. En la columna
10 se presenta la estimacion preferida que modela la probabilidad
de ser calificado como un sujeto de crédito sin riesgo en funcién
del género, la ocupacién, el capital, las propiedades y la reputa-
cion. Esta especificacién, con un poder explicativo del 26%, muestra
que las variables estadisticamente significativas y que mas influyen
son capital (por cada $10.000 pesos mas de capital, la probabilidad
aumenta en un 4%) y buena reputacién (incrementa la probabilidad
en un 47,5%). Es necesario mencionar que si bien los coeficien-
tes de estas variables cambian de acuerdo con la especificacién
planteada, la magnitud y el signo se mantienen. En ese sentido,
podemos afirmar que tanto capital como buena reputacién son
determinantes a la hora de calificar a un individuo como sujeto
de crédito sin riesgo.

9. Conclusiones

Los resultados obtenidos de la investigacién sobre la condicion
moral y la reputacién como garantes de honestidad y capacidad de

pago son cruciales en este trabajo. Naomi Lamoreaux (1996, pp. 84-
106) desarroll6 este aspecto en la historia de Nueva Inglaterra del
siglo x1x, y en su libro sostiene que los banqueros del siglo x1x pres-
taban solamente a los conocidos o a los hombres de negocios que
eran parte del mismo banco, pues habia un amplio conocimiento
de las familias y de sus ramificaciones empresariales que se hacian
valer en la regién mediante acreditacién de solvencia. El prestigio
y la moralidad de los mismos eran ampliamente reconocidos.

No parecen figurar mucho las correlaciones o condicién de ser
hombre o mujer, ni la correlacién de capital, pero si los vinculos
familiares y lareputacién de las personas. Las etiquetas clave juntoa
los nombres de las personas era: «honorable», «digno de confianza»,
«pronto para pagar sus deudas». Las de rechazo eran: «no es seguro»,
«descuidado en sus créditos», «<improvisado». Asi de sencillos eran
los burés de crédito de la época. El factor clave es que todos los que
significaban algo eran conocidos por todos.

Esa misma situacion se observa —no con los mismos calificati-
vos pero muy parecidos— en los informes recabados por el banco de
los sujetos de crédito investigados en Zamora, es decir, el universo
familiar y social era conocido de todos y por todos. Se sabia de la
honorabilidad o de su contrario, la «<mala reputacién»; se conocia la
solvencia del negocio, la empresa o la hacienda, pero esas variables,
sibien es cierto fueron decisivas, sin embargo iban acompanadas de
otras que parecen corresponder a la etapa siguiente de la evolucién
de los bancos en Nueva Inglaterra. Al respecto Lamoreaux dice que,
conforme los bancos fueron incrementando la proporcién de fondos
destinados al financiamiento de la naciente industria y del ptblico
en general, los problemas para evaluar la viabilidad de los mismos
se hicieron mas presentes, y uno de ellos fue la multiplicacién de
solicitudes de crédito. Ante esa mayor demanda, los bancos respon-
dieron exigiendo cada vez mas una documentacién mas completa
y un sistema de referencias sobre las personas que emitian los
papeles comerciales. Con todo, los bancos solo prestaban a gentes
conocidas o referenciadas. De esta forma, los banqueros practica-
mente no ejercian arbitrio, simplemente verificaban si era persona
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conocida, si los papeles comerciales eran emitidos por personas o
instituciones también reconocidas, y si los montos quedaban pro-
tegidos al doble de lo solicitado.

También en Zamora, la investigacién en 1905 exigi6 al sujeto
de crédito informacién adicional que acreditara la solvencia, como
la declaracion de las propiedades, el monto de capital, la profe-
sién, la edad, el estado civil, la residencia, y si los bienes estaban
gravados con alguna hipoteca, que seguramente, en caso de obte-
ner crédito, eran garantias de pago. Esta situacién evidencia que no
solo se otorgaria crédito a cercanos a la gerencia de la sucursal sino
a individuos anénimos que cubrian con sus bienes la garantia de
pago, o sea, como mencioné anteriormente, cuando se cre6 la Sucur-
sal del Banco Nacional de México en Zamora la institucién habria
entrado en una fase mas avanzada donde, ademas de las relaciones
personales, contaban la informacién econémica de cada sujeto. En
1905 habian transcurrido 23 afios de creado el Banco Nacional de
México.

Segiin Lamoreaux, cuando las instituciones bancarias crecen
mas alla de las localidades originales, desarrollaron lo que se deno-
minaban las casas de referencia, que eran empresas especializadas
con oficinas en las regiones de mayor actividad econémica. Ellos
si conocian a las personas y sus empresas, asi como los balances
de las mismas. También se hacian estimaciones sobre sus propie-
dades, la estructura de la organizacién, los vinculos familiares, las
pertenencias, etc. Aqui se trataba de confiar en una empresa de gran
reputacién, dando referencias sobre terceros.

En Zamora no fue una empresa nacional ni mucho menos local la
que efectud la investigacion de los sujetos de crédito, sino una nor-
teamericana, pero los relatos registrados en el Libro de InformesI
sostienen que la informacién fue obtenida directamente del sujeto
o de terceros que lo conocian. En este sentido, el método de inves-
tigacion de los posibles clientes aplicado en la Sucursal Zamora
del Banco Nacional de México indica a todas luces que corres-
ponde a la segunda etapa de desarrollo de los bancos estudiada
por Naomi Lamoreaux en Nueva Inglaterra (Estados Unidos), y que
en México en 1905-1907 pudo ser mas generalizado de lo que se
conoce??,

Definitivamente, la condicién moral y la buena o mala reputa-
cién fueron tomadas en consideracién para otorgar crédito por las
razones antes mencionadas, pero no eran las tinicas variables; hubo
mas exigencias, en especial cuando se traté de individuos desco-
nocidos con capitales no tan grandes o medianos propietarios de
tierras.

Quiza sea relevante decir una vez mas que los resultados del
presente trabajo contrastan o van contracorriente a la historiogra-
fia que sefiala que los préstamos en la época porfiriana de México
fueron principalmente obtenidos por un reducido grupo de la élite
econdémica, densamente interrelacionada con el poder politico y los
duefios de los bancos.
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