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Como en otras capitales europeas, durante el primer tercio del siglo xvir en Madrid se
produjo una innovacién en el mundo de la confeccién. Consistié en la ropa hecha, lista para
llevar (ready-to-wear clothing, pret-a-porter).' Si los sastres confeccionaban vestuario
por encargo y a la medida de clientes particulares, la nueva produccion se adelantaba a
la demanda ofreciendo a un publico anénimo prendas nuevas estandarizadas en modelos
y tallas. Esta novedad no escap6 a la atencion de escritores como Lope de Vega cuando
alude a esa “calle milagrosa donde, sin tomar medidas, visten a tantos”, y “‘se pone a mesa
puesta quien a los sastres no aguarda”.? En efecto, la premura por vestirse decentemente a
precios mddicos, incluso a plazos, se adaptaba bien a las necesidades de las capas medias
urbanas y los nuevos aportes demogréficos que recibié Madrid desde 1600.

Los artifices de esta innovacion fueron treinta maestros sastres que ya dentro del
gremio de sastreria se distinguian con el nombre de “roperos de nuevo”. Pronto, en 1637,
se constituirian en corporacion independiente con el titulo de “gremio de mercaderes de
roperia” y lograrfan una posicién hegemoénica en el sector de la confeccion. Sus tiendas
se ubicaron en el corazén comercial de la capital: los portales de la plaza Mayor y sus
calles aledafias de Boteros, Mayor, Amargura y Toledo.

La actividad del gremio de roperia se mantuvo préspera hasta bien entrado el
siglo x1x. Las familias que lo compusieron conformaron una comunidad de prestigio
dentro del 4rea de la plaza Mayor, con su cofradia de Nuestra Sefiora de la Cabeza en
la parroquia de San Ginés. Aunque no llegaron, ni parece que aspiraran, a obtener el
poder econémico y la influencia politica de los Cinco Gremios Mayores, las familias
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roperas mantuvieron un nivel de vida holgado, dieron trabajo a un buen elenco de
hombres y mujeres y estimularon las pafierias nacionales. Su ejemplo ilustra la capaci-
dad empresarial y adaptativa de las corporaciones de oficio en determinados lugares y
periodos de la Europa Moderna, algo que ha sacado a la luz la corriente historiografica
del “retorno gremial”.?

En este articulo analizaremos como el gremio de roperia logré ser hegemoénico
en el sector de la confeccién de Madrid, los métodos que aplicaron sus miembros para
abaratar los costes de produccion y, con ello, el precio final de sus productos; las zonas
paiieras de las que se proveyeron de materia prima, la subcontratacién del trabajo, los
conflictos con otros gremios afines, el tipo de articulos que salian de sus tiendas y la
clientela a la que iban dirigidos, aspecto que alumbra algunas cuestiones de la demanda
que tanto han interesado en las ultimas décadas.* El andlisis lo extendemos a la for-
macién de redes familiares dentro del gremio durante el siglo xvi y las formas de
reproduccion del oficio. En suma, el estudio se inserta en varios de los debates actuales
sobre el artesanado europeo de la Edad Moderna, como son la capacidad de innovacién
y la creacién de habilidades y conocimientos antes de la industrializacién o la validez
de una conceptualizacién basada en criterios de eficiencia econdémica.’

Esta investigacion se ha basado fundamentalmente en una muestra de 135 escrituras
de compaiias, inventarios, poderes, traspasos, dotes y testamentos, suscritas por los
roperos de nuevo durante los siglos xviI y xvil y custodiadas en el Archivo Histérico
de Protocolos Notariales de Madrid. En lo relativo a los inventarios de bienes de las
tiendas, el estudio sigue las directrices de investigaciones similares realizadas para el
sector mercantil y se basa en una seleccion de tres inventarios por década, muestra que
comienza en 1650.° Otro apoyo ha sido la documentacién administrativa consultada
en los archivos de Simancas, Histérico Nacional y, en menor medida, Villa de Madrid.

La hipétesis que sostenemos es que el gremio de mercaderes de roperia de Madrid
refleja la capacidad de innovacién y adaptacién de algunas corporaciones de oficio, asi
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como la consolidacion de un empresariado de nivel medio que fue mds relevante para
la economia urbana moderna que sus propias aspiraciones de ascenso social.’

1. LA CONFECCION EN EL MADRID MODERNO Y EL GREMIO DE MERCADERES
DE ROPERIA

Desde el establecimiento permanente de la Corte en Madrid en 1561, la demanda
de lujo de las elites urbanas junto a la de productos basicos del resto de la poblacién
(alimento y vestido), fueron los ejes que articularon la estructura productiva madrilefia,
volcada a satisfacer la demanda interna.? En la industria, predominaron unas calidades,
las suntuarias; unas fases de transformacion, las de acabado; y una rama de actividad,
la construccién y el mobiliario. Lujo, acabado y construccion formaron lo que se ha
denominado la “trfada capitalina”.’ A esta tendencia no escapé el modesto sector textil
madrilefio, cuya actividad se orient6 fundamentalmente a la confeccion (sastreria) y sus
complementos (bordados, cintas, cordones, pasamanos, hilos de oro y plata, botones...);
es decir, los procesos de acabado.

Frente a lo sostenido por cierta historiografia, el crecimiento de estas actividades
estuvo acompaiiado por la formacidon de un sistema gremial (entre 1575y 1599 se orga-
nizaron doce nuevos gremios, casi la mitad de los aprobados entre 1480y 1574).! En
este punto cabe destacar que el régimen regulador de la organizacién gremial —avalado
por los gobiernos municipales y estatales— no restringia el crecimiento econémico.!!
Es mds, como en otras ciudades europeas, muchos artesanos exitosos apoyaban la regu-
lacion e incluso un elaborado sistema de multas, porque entendian que estas medidas
permitian verificar la calidad de sus productos y garantizaba crédito y reputacion.'?

Por desgracia, desconocemos si un fendmeno similar tuvo lugar en otras ciudades peninsulares —cabe
pensar que los lugares de edicién de los Tratados que vamos a ver indican la existencia de roperias
estandarizadas— pero la carencia de bibliografia local impide cualquier estudio comparativo.
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Antes del establecimiento de la Corte, algunos oficios de la confeccion ya se
habian dotado de una estructura gremial. Los calceteros lo hicieron en 1541, los
cordoneros en 1549 y los sastres en 1550. En el siglo xvii, dentro de la sastre-
ria ya se habia dado una diversificacion productiva atendiendo a distintos tipos de
demanda. En la cuspide del oficio se situaban los sastres de Corte y los que vestian
alanobleza y otros sectores acaudalados;'? en su base, los sastres “roperos de viejo”

3 Amanda Wunder, La moda espaiiola en la época de Veldzquez. Un sastre en la corte de Felipe IV, El
Viso, Madrid, 2023.



o0 “ropavejeros” se especializaron en el arreglo y la rehechura de prendas usadas para
cubrir las necesidades de las clases bajas. En 1674, los ropavejeros se separaron del
gremio de sastres formando uno propio. Ademas, ya desde finales del siglo xv1, se
habia comenzado a diferenciar un grupo que surtia de ropa lista para llevar a un buen
numero de clientes (nobles de mediano pasar, comediantes, ejército, iglesia...). Hacia
1630, sus contactos con la administracién militar les facilitaron acumular gruesas
cantidades de capital.

En 1636, los poco mas de 30 maestros sastres —de un gremio que llegé a contar
con 430 maestros una década antes— que formaban esta seccidn de “roperos de nuevo”
desafiaron al gremio con su voluntad de constituirse en una corporacién independiente
de cardcter mercantil.!* S6lo un afio después lograron su propésito. La Sala de Alcaldes
de Casa y Corte, magistratura cortesana encargada de resolver los litigios laborales,
aceptd el borrador de ordenanzas que los roperos habian presentado. En dicha aceptacion
no tuvo un peso menor la contrata que el Estado habia suscrito con el nuevo gremio
para proveer de uniformes a los ejércitos de su majestad, embarcados en la guerra de
los Treinta Afos.'

El gran caudal que afluy¢ a las arcas del gremio atrajo a agentes ajenos al oficio,
como algunos familiares de la Inquisicién y negociadores relevantes en los tratos
crediticios con la monarquia, que se limitaron a tareas de direccién. Estos agentes
desaparecieron cuando el gremio de roperia dejo6 de ser el tinico proveedor de vestuario
a los ejércitos de Su Majestad.'¢

Enenero de 1639, al tiempo que negociaban nuevas contratas militares, los mismos
roperos modificaban sus ordenanzas para incluir una ambiciosa cldusula que permi-
tia, a cada uno, la contratacién de hasta seis maestros sastres. Esto habria supuesto
poner al menos al 40 por ciento del gremio de sastres a disposicion de los roperos. En
diciembre de ese mismo afio, ante la queja de los sastres, la Sala de Alcaldes anul6 la
modificacién de la ordenanza y sélo consintio la contratacion de dos sastres por cada
ropero. Este conflicto se saldd con la aprobacién definitiva, en septiembre de 1641, de
las ordenanzas de los mercaderes de roperia.'’

A primera vista, estas ordenanzas no diferian sustancialmente de las de otros gre-
mios de la confeccién. Sin embargo, los roperos de nuevo se distingufan por su cardcter
artesano-mercantil, a medio camino entre el comercio y la produccion. El primer articulo

Las cifras de los maestros sastres son contradictorias. El donativo de 1625 refiere la existencia de 212
maestros, lo que significaria que los roperos de nuevo representaran el 14,1 % del gremio, mientras
que los 431 maestros que aparecen en un listado de 1627 serian el 6,9 %. Amanda Wunder, La moda
espaiiola, p. 48.

La contrata de 1637 se suscribi6 por 184.000 reales. Hasta 1648 seria seguida por otras 10 suscripciones,
que alcanzaron la cifra de 4.255.575 reales. Contaduria Mayor de Cuentas (3.* época), 651, 2019-10,
y 3.093-11. Archivo General de Simancas (AGS).
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reales. Las ordenanzas de los roperos de nuevo. Prot. 5.050, f. 751. Archivo Histérico de Protocolos
Notariales de Madrid (AHPM). Las reformas, en Prot. 3.237. AHPM, y la ratificacion, en Consejos:
12.531. AHN.



de sus ordenanzas es explicito en cuanto a la posesion de una tienda como condicién
basica: “todos los maestros de este gremio que tuvieren tiendas de nuevo en esta Corte
y Villa”. Por otro lado, la ausencia de restricciones para que las viudas accedieran al
gremio los acercaba mds a los gremios netamente comerciales que a los artesanos.

A partir de 1650, la crisis del siglo xvi1 afecté mucho a ciertos gremios, incluido
el de roperos. La ciudad alcanzé su maximo demografico —probablemente super6
los 130.000 habitantes—, pero desde entonces la presion fiscal, la contraccién de la
demanda y las desigualdades internas de los oficios artesanos provocaron la desaparicion
de gremios como los tundidores o los toqueros. En 1665 y 1677 los roperos tuvieron
dificultades para pagar los “repartos del soldado”, y esto acabd por pasar factura a otros
gremios afines.!’® A comienzos del xvii, la guerra de Sucesion tuvo consecuencias
dramaticas para todos. Los roperos volvieron a hacerse con algunos encargos militares,
pero la competencia de ciertos asentistas fue tan formidable como los cambios en la
moda, que hicieron mella especialmente en los calceteros. Fue, sin embargo, la guerra
y, sobre todo, la posguerra la que hundi6 al sector a niveles nunca vistos. La contraccion
de la demanda se llevo por delante a mds de 250 maestros confeccionistas.

La recuperacion debi6 de comenzar en la década de 1730, momento en el que los
roperos renovaron las contratas con el ejército y aumentaron el aporte de pafios. Las
cifras de 1757 remiten a una nueva fase econdmica que practicamente habia recuperado
el mejor nivel del siglo anterior. Aparecieron oficios nuevos como los montereros y los
picadores de tafetanes. Ademas, el sector controlado por los gremios se vio desbordado
por una mano de obra invisible en los censos, pero muy presente en la vida urbana,
compuesta por multitud de modistas, bateras, escofieteras, costureras, encajeras, bor-
dadoras, etc."

Pese a la competencia, en la segunda mitad del siglo xvir los gremios de la
confeccién experimentaron un alza importante: los sastres doblaron su nimero en
cincuenta afios, y los bordadores estuvieron cerca. En total, desde la crisis de la guerra
de Sucesion, el sector se habia multiplicado por 2,36. Los roperos de nuevo también
vieron dobladas sus cifras y seguian controlando el sector con tanta fuerza o mas que
en 1637.2° No era sino la respuesta de la oferta al importante crecimiento demogréfico
experimentado por la ciudad y un reflejo de la expansion tanto de la industria como de
las actividades mercantiles madrilefas.

18 Secretarfa: 2-242-20. Archivo de la Villa de Madrid (AVM).

9 Victoria Lopez y José A. Nieto, “La formacién de un mercado de trabajo: las industrias del vestido en
el Madrid de la Edad Moderna”, Sociologia del Trabajo, 68 (2010), pp. 147-168.

2 Remitimos de nuevo a José Antolin Nieto Sanchez, Artesanos y mercaderes, pp. 136, 310-312, tabla 7.2.



2 LAS INNOVACIONES DEL GREMIO DE MERCADERES DE ROPER{A

En 1787, Eugenio Larruga sostenia que el gremio de mercaderes de roperia de
Madrid era muy util a la ciudad, su comarca y al mismo Estado,

si se considera que consume y emplea muchos texidos ordinarios de nuestras fabricas; que
mantiene mds de 4.000 personas de ambos sexos dentro de la Corte, que ocupadas en coser
las ropas de su comercio, proveen honradamente a su subsistencia; y que el puiblico se halla
surtido en el instante que lo necesita, de vestuario decente, ya sea a dinero contado, o ya fiado,
pagandolo con comodidad y lentamente. Este beneficio no se limita a los vecinos de Madrid,
sino que también se extiende a los pueblos de sus contornos hasta 20 6 30 leguas.?!

La cita del archivero de la Junta de Comercio y Moneda resume las innovaciones
de los roperos: reduccion de costes de produccién a través de la provision de pafio

2l Bugenio Larruga, Memorias politicas y econdmicas sobre los frutos, comercio, fdbrica y minas de

Esparia, vol. 1, Imprenta de Benito Cano, Madrid, 1787, p. 342.
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barato y nacional; la generacion de una tupida red de empleo indirecto de hombres y
mujeres; y la oferta a los clientes de un servicio instantdneo y una variedad de posi-
bilidades de pago. Estas innovaciones estdn en la misma linea de lo sucedido en otras
ciudades europeas, tal y como defendieron en su dia Harald Decelauer o Daniel Roche,
y fueron amparadas por un gremio, institucién que tradicionalmente ha sido vista
como contraria a los cambios. En linea con lo sostenido en las dltimas décadas por la
historia de la tecnologia y mds recientemente por autores como David Garrioch, lo que
aqui se afirma es la capacidad de los miembros de ciertas corporaciones de oficio para
introducir innovaciones técnicas —la creacién de una nueva herramienta, producto o
proceso de produccién— no mediante cambios bruscos sino por una serie de cambios
acumulativos realizados en contextos practicos y fruto de procesos colectivos.?

2.1. La estandarizacion del vestuario

Frente a la oferta individualizada y lenta de sus colegas sastres, los roperos de nuevo
promovieron la estandarizacion de las prendas, es decir, la elaboraciéon de un nimero
de piezas iguales. Esta tarea fue facilitada por los patrones incluidos en los libros de
trazas, como los célebres de Juan de Alcega (Madrid, 1580), Diego de Freyle (Sevilla,
1583), Baltasar de Segovia (Barcelona, 1617), Francisco de la Rocha (Valencia, 1618),
Martin de Anddjar (1640) y Juan de Albayceta (Zaragoza, 1720).%

El otro aspecto de la estandarizacién fue la fijacion de tallas, que en un principio
estaban sometidas a variaciones dependiendo del fabricante y del tipo de prendas. En
la segunda mitad del siglo xvi1 la referencia mds generalizada era la vara y sus distintos
divisores, medidos en muchos casos en dedos.** Asi habia chupas “de vara menos sesma”,
“de a tres cuartas y dos dedos”, etc. Pero también se referian a tallas “grandes”, “media-
nitas” y “chicas”y, en el siglo xvIiI algunos roperos tomaron las edades como referencia,
de manera que se vendian chupas con calzones para nifios de 4, 5, 6 y hasta 14 afios.”

Los roperos también innovaron respecto a la provision de la tela. Mientras en la
sastreria lo normal era que el cliente la adquiriera por si mismo, los roperos adelan-
taron este paso proveyéndose ellos mismos del material que después se transformaba
en prendas acabadas. Esta organizacidn tenia sus problemas, dado que el ropero debia
adelantar gastos y correr riesgos; pero la demanda de un surtido ripido y barato de
ropa para vestir “decentemente” en la corte era importante.

Dada la amplitud de la literatura sobre la innovacién técnica remitimos a David Garrioch (ed.), The
Republic of Skill. Artisan Mobility, Innovation, and the Circulation of Knowledge in Premodern Europe,
Brill, Leiden & Boston, 2022; “Artisan Mobility and Innovation in Pre-industrial Europe”, pp. 1-34,y a
los articulos de Bert de Munck, “Artisanal Epistemologies, Secrecy and Governmentality in Long-Term
Context”, pp. 35-64 y José Antolin Nieto Sanchez, “Innovation, Mobility and Knowledge Transfer in
Madrid, 1680-1820”, pp. 274-303.

% Ruth de la Huerta Escribano, “Los tratados del arte del vestido en la Espafia Moderna”, Archivo Espariol
de Arte, 293 (2001), pp. 45-65.

Francisco J. Sanchez Martin y Marta Sanchez Orense, “La metrologia en el primer tratado de sastreria
espanol del siglo xvI: cuestiones terminoldgicas sobre la voz vara”, Sintagma, 23 (2011), pp. 71-83.
> Para las chupas, véase el inventario de Ignacio Martinez en 1786: Prot. 19.145. AHPM; para las tallas
por edades, Prot. 19.145. AHPM.



2.2. La base material: los paiios y su procedencia

Los roperos de nuevo tenfan dos circuitos de abastecimiento, uno local y otro
regional. Dentro del primero estaban las lonjas y tiendas que los mercaderes de pafios y
ciertas compaiiias flamencas tenian establecidas en Madrid.?® En el circuito regional, los
roperos apoderaban a vecinos de Toledo para la compra de los pafios que necesitaban,
y cuando éstos iban destinados a la provision del ejército, ampliaban su radio de accién
hasta Brihuega, Budia, Las Navas del Marqués, Cérdoba o Priego.”’

Los inventarios de las roperias de nuevo diferencian claramente entre los pafios
que los roperos tenian en la trastienda y las ropas hechas. La cantidad de pafios de
lana nunca bajé del 65 % del valor total del stock en reales.?® La trayectoria de estos

% Maria Dolores Ramos Medina, Casas de negocios y comerciantes en el Madrid de los Austrias (1634-

1700), UNED, Madrid, 2004.

José Antolin Nieto Sanchez, “Redes comerciales madrilefias e industria textil castellanomanchega en
la primera mitad del siglo xviir”, en Javier Hernando Ortego, José Miguel Lépez Garcia y José Antolin
Nieto Sanchez (coords.), La historia como arma de reflexion. Estudios en homenaje al profesor Santos
Madrazo, Universidad Auténoma de Madrid, Madrid, 2012, pp. 215-230.

En lo que sigue, solo analizamos el valor de los tejidos y no el de la ropa hecha. Esta eleccion se apoya
en la mayor fiabilidad de la fuente en este punto.
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tejidos fue ascendente entre 1614-1649 y 1700-1749, periodo este tltimo en el que
llegd al maximo del 84,2 % del valor total. Pero hubo cambios. Mientras en el primer
periodo la oferta era reducida en calidades y se concentraba en pafios ordinarios, 22nos,
chamelotes y filipichines; en la dltima se observa mucha més diversidad, primando los
tejidos sencillos, ordinarios y no abatanados (bayetas, estamefas, jerguillas), junto a
los que permiten duracién (sempiternas) y cierta apariencia (droguetes y lamparillas).

En la dltima mitad del siglo xvii1, se incorpora con fuerza una combinacién de
pafios ordinarios (saetines) y de otros mds finos (principelas), vistosos y abatanados
(serafinas). Los roperos se especializaron en prendas exteriores, lo que explica que
el lienzo y, sobre todo, el algodén, no alcancen nunca cantidades importantes en sus
stocks. Las mezclas, sin embargo, pasaron de ser casi imperceptibles en el siglo xvir a
relativamente importantes en el X VIII, gracias sobre todo a las gruesas partidas de sargas,
tripes, calamandrias y bombasies. En suma, los roperos se adaptaban a las coyunturas
valiéndose de pafios atractivos y de precio relativamente asequible.

La adquisicién de pafios de lana facilitaba en buena medida el objetivo de la
reduccién de costes, a lo que se unia su procedencia. Desde el principio, el paiio barato,
nacional y elaborado cerca de Madrid fue el mas abundante en las tiendas de roperia.
Los inventarios del xviI muestran que los pafios nacionales nunca bajaron del 80 % a lo
largo del siglo. Respecto a los lugares de procedencia, tanto si acudimos al volumen de
pafios como a su valor, el predominio de Castilla La Mancha es abrumador (el 44,9 %
de los pafios totales y el 40 % de su valor total). Madrid entabl6 relaciones muy estre-
chas con Toledo y su alfoz, con el niicleo alcarreiio formado por Sigiienza y Brihuega,
y el conquense de La Parrilla y Cardenete.?” La presencia de pafios de Castilla Le6n
es menor (17,3 % de varas y el 22,4 % del valor). En las trastiendas de los roperos no
habia apenas pafios de Segovia, muy probablemente por sus precios prohibitivos para
la demanda a la que surtian.

Por supuesto, hubo pafios extranjeros a disposicion de clientes mds exigentes, pero
sélo en la primera mitad del siglo xviI superaron escasamente el 20 % de las varas y
no lo hicieron nunca en lo relativo al valor. El hundimiento de esta pafieria extranjera
en la critica segunda mitad de la centuria indica que los roperos solo podian proveer
a su clientela con pafios baratos de calidades ordinarias que pudiesen soportar los
precios del transporte. Los mejor dispuestos para cumplir estas condiciones eran los
productores castellano-manchegos, gracias a que aunaban cercania, experiencia en la
produccién ordinaria y en la arrieria.

Los inventarios revelan un cambio abrupto en la primera mitad del siglo xviir. La
aportacion de los pafios extranjeros no cuestiond la hegemonia de los tejidos nacionales,
pero subio hasta el 22,8 % en varas y al 40,5 % en el valor total. En buena medida,
este aumento pudo ser debido a los pactos firmados al final de la guerra de Sucesion,
que abrieron la puerta a la competencia extranjera.*® Algunos roperos lo aprovecharon

José Maria Nombela, Auge y decadencia en la Esparia de los Austrias. La manufactura textil de Toledo
en el siglo xvi, Ayuntamiento de Toledo, Toledo, 2003.

3 Un contexto general de este momento, en Guillermo Pérez Sarrién, La peninsula comercial. Mercado,
redes sociales y Estado en Espana en el siglo xvir, Marcial Pons, Madrid, 2012, pp. 175-218.



comprando grandes cantidades de pafio inglés. En cuanto a la produccién nacional,
sigui6 siendo fundamental la aportacion de las nebulosas toledanas de Ajofrin y Novés.
Los poderes de compra otorgados por los roperos para adquirir pafios ratifican esta
procedencia mayoritaria: el 74 % de los poderes suscritos entre 1700 y 1733 se hicieron
con pueblos de la region castellano-manchega, donde, ademads, los roperos tenian redes
familiares establecidas.’!

La serie de poderes de compra acaba justo cuando se intuye un cambio de tenden-
cia, pues desde 1730 se aprecia la competencia de las pafierias catalanas representadas
por Barcelona y Tarrasa. A partir de entonces, los pafios catalanes pasaron a ser un
componente habitual y en alza en la confeccidn del vestuario de los roperos, uniéndose
con mucha fuerza los paiios de Alcoy.*? En la segunda mitad del siglo la suma de ambas
pafierias periféricas representaba mas de una cuarta parte del valor total de los pafios
vareados de los roperos. Las nebulosas castellano-manchegas siguieron siendo las mas
importantes proveedoras, pero todo parece indicar que los pafios catalanes y valencianos
estaban librando con ellas una batalla muy dura por la conquista del mercado madrilefio.*

La apuesta de los roperos de nuevo por el pafio nacional adquiere més relieve
cuando la comparamos con la procedencia del stock de los poderosos mercaderes de
pafios. Durante la segunda mitad del siglo xvii, los calculos efectuados por Jestis Cruz
y Juan Carlos Sola ofrecen una media del 44 % de pafios nacionales —aunque no se
especifica si se refieren a longitud o valor—, muy lejos del 68 por ciento del valor de
los pafios adquiridos por los roperos.**

2.3. Elfactor trabajo

La transformacion de los pafios en prendas de vestir es un aspecto mucho mas
oculto en las escrituras de los roperos. Habria que comenzar por distinguir la actividad
dentro de las tiendas de roperia y la realizada fuera de ellas. Esta tltima, es decir, la
produccién descentralizada o dispersa, ocupaba mds mano de obra e implicaba mayor
variedad de relaciones laborales; pero no era la tinica. Como en el resto de los oficios
artesanos, la tienda era un término que englobaba el despacho, el obrador y la residen-
cia del matrimonio de roperos y su familia, en el sentido amplio que se entendia en la
época: todas las personas que un sefior mantiene en su casa.

Todo lo relativo al despacho de la tienda y relacion con el publico se dejaba a cargo
del mancebo o “mancebo mayor”, cuando habia mas de uno. Este solia ser un trabaja-
dor asalariado, aunque con frecuencia establecia compaiiia con sus “amos”. Junto a €l
trabajaban los aprendices, oficiales y, a partir del siglo xvi1r, las oficialas, cuyo nimero
no podemos precisar. En cuanto al matrimonio ropero, apenas hay informacién que

31 José Antolin Nieto Sdnchez, “Redes comerciales madrilefias”.

3 Lo que avala que la eliminacién de las aduanas tras la guerra de Sucesion facilité la apertura de los
tejidos de la periferia aragonesa a Castilla y, en concreto, a Madrid.

3 José A. Nieto, “Nebulosas industriales y capital mercantil urbano. Castilla la Nueva y Madrid, 1750-1850,
Sociologia del Trabajo, 30 (2000), pp. 85-109.

3 Jesds Cruz y Juan Carlos Sola, “El mercado madrilefio y la industrializacion en Espafia durante los
siglos xvII-x1x”, en Jaume Torras y Bartolomé Yun (eds), Consumo, condiciones de vida, p. 345.



permita discernir si uno o ambos cényuges, ademds de dirigir, participaban personal-
mente en la elaboracion de ropa en la tienda. Los pocos datos disponibles sefialan que,
en algunos casos, se daba dicha participacién. Por ejemplo, en la escritura de compaiia
que, en 1719, se firmé entre los matrimonios Matias Merino y Maria de Montes, por
un lado, y Francisco Enche y Catalina Rodriguez, por otro, una de las condiciones era
que estos ultimos habrian de asistir, “con su familia” a la tienda para la “manifatura
(sic) y hacer y obrar todo lo que en ella se necesitase”.* En 1750, la misma Maria de
Montes hacia referencia en su testamento a “la oficiala que me asiste”, lo que sugiere
su implicacién en el trabajo o, al menos, la direccién del mismo.?

El trabajo externo, bastante invisible en las fuentes, se antoja mas complejo. Desde
el siglo xvii, los roperos se valieron de maestros sastres que, a su vez, empleaban a “‘sus
familias” (esposas, hijos, criados). Las ordenanzas de 1637 aluden al trabajo de los sastres
en sus casas, afladiendo que “hacen obra para la tienda de los roperos”. No parece que las
relaciones entre ambos gremios empeoraran a raiz de las tensiones por el niimero de sastres
que los roperos podian contratar. Pero, al finalizar la guerra de Sucesién, los conflictos
se enconaron casualmente por el control del trabajo. En 1718 los roperos se valian de los
dos maestros sastres reglamentados, pero éstos se quejaban de que también ocupaban a
sus “oficiales, meseros, aprendices (sastres) dentro y fuera de dichas tiendas”. Los sastres
demandaron medidas para acabar con una situacion que les restaba mano de obra. La Sala
de Alcaldes optd por arreglar estas diferencias mandando que se escriturasen los contratos
de los maestros sastres con los roperos. Los 18 contratos de este tipo —o “nombramien-
tos”— localizados entre 1718 y 1720, intentaban evitar las posibles denuncias efectuadas
por las visitas del gremio de sastres a los talleres de estos maestros contratados.*’

Algunos sastres, como Miguel Diaz, Francisco Rodriguez y Domingo Prieto, con-
trataron con varios roperos, en lo que pudo haber sido una forma de subcontratacién que
permitiera a unos pocos sastres centralizar el trabajo de otros colegas. No debemos olvidar
que ellos mismos estaban familiarizados con estas relaciones descentralizadas de trabajo,
pues muchas de sus obras eran realizadas “por mujeres y personas imperitas como son
Guardarropas de sefiores ayudas de cdmara y otras de ninguna practica en el oficio”.®

Los contratos encomendaban a los oficiales “coser, hacer y ejecutar vestidos y
demads géneros que fueran necesarios para el surtido de su tienda, asi en ella como en
otra cualquier parte sin que sea visto por la visita de los maestros sastres”. Es impor-
tante la precision “‘en otra cualquier parte”, pues es muy posible que los encargos no
se realizasen s6lo en las tiendas de los roperos, sino también en los mismos talleres
de los maestros sastres, en sus casas o en las de los oficiales contratados. Inventarios
como los de Pedro de Medina, en 1769, y Manuel José Gallego y Barbara Mingoranz,
en 1790, hacen referencia a “ropas en casa de los oficiales” y “diferentes ropas que
tienen los oficiales para hacerlas”.*

3 Prot. 15.288. AHPM

% Prot. 17.560. AHPM.

37 La denuncia de los sastres, en Consejos: libro 1.305. AHN.

¥ Enmienda al capitulo 22 de las ordenanzas de los sastres. Consejos: 490. AHN.
¥ Prots. 19.140 y 19.145. AHPM.



La mano de obra que ocupaba la industria de roperfa transitaba dentro y fuera del
marco gremial, de modo que, al trabajo de los sastres y la subcontratacién que promo-
vian, se sumaba el trabajo extragremial de mujeres, nifios y artesanos empobrecidos.
Cuando a mediados del siglo xvii se reformaron las ordenanzas de los sastres, su
procurador sefialaba que los roperos se valian de “obradores de mujeres, muchachos
o medios mancebos, donde se ejecuta la més de la obra”.* El trabajo femenino fue
constante desde el siglo xvii. Hubo lenceras que confeccionaban camisas para las
roperias, mientras que otras costureras se afanaban en hacer ojales.

(Exageraba el metddico archivero de la Junta de Comercio cuando afirmé que los
roperos de nuevo mantenfan a “mds de 4.000 personas de ambos sexos dentro de la
Corte”? Lamentablemente, no podemos valorarlo. La ausencia de referencias a sumas
pagadas a los trabajadores externos de ambos sexos en las escrituras notariales del gre-
mio de roperos no permite calibrar la cantidad de esta mano de obra para cada tienda
de roperia. Seguramente esa informacion se guardaria en esos “Libros de Oficiales”
de los que se hace mencion, pero no han dejado huella. Lo que los datos si permiten
sostener es que la produccion de vestuario para las tiendas de roperia atravesaba casi
todo el elenco de relaciones laborales preponderantes en las urbes modernas.

El empresariado de la roperia contrataba asalariados o a jornal (mancebos, ofi-
cialas, oficiales, aprendices, criadas) dentro de sus tiendas, los llamados “de casa”.
Para el trabajo externo se servian de la subcontratacién con maestros y oficiales sastres
(comisionistas o puede que, en alglin caso, a jornal o destajistas), pero también con
cotilleros, pasamaneros y bordadores. Estos trabajadores externos en muchos casos se
ayudaban del trabajo reciproco de sus propias familias. El hilo de la subcontratacién
abarcaba asimismo el trabajo a destajo de mujeres en sus casas para determinadas
tareas. Hemos dicho que la produccién de ropa hecha recorria casi todo el elenco de
relaciones laborales, porque los roperos no se sirvieron del trabajo embridado de los
hombres y mujeres internos en los hospicios o de las nifias en las llamadas “escuelas”,
como si hicieron otros confeccionistas, especialmente durante la segunda mitad del
siglo xvI11, como, por ejemplo, el gremio de cordoneros.*!

2.4. La demanda de la ropa hecha: clientelas, modas y conflictos

En 1753, los sastres alegaban que la clientela de los roperos era “gente pobre y
trabajadores” que se beneficiaban de la practica establecida “en dicha roperia [...] de
vestir pagando a plazos su importe”.*> Conviene ser cautos con esta afirmacién. Los
sastres jugaban sus bazas e intentaban denigrar a los roperos acusandoles de suministrar
mal género a los pobres de Madrid. Estos no componian el grueso de la clientela de los
roperos, sino de las ropavejerias, prenderias y baratillos. Desde el siglo xvi1, los roperos
surtieron la demanda de criados reales, baja nobleza y familiares de regidores. Nobles
de mediano pasar adquirian libreas para el servicio de sus casas. Contadores, escribanos,

4 Enmienda al capitulo 10. Consejos: 490. AHN.
4 Eugenio Larruga, Memorias politicas, vol. 2, pp. 202-211.
2 Enmienda al capitulo 10. Consejos: 490. AHN.
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oficiales de pluma y alguaciles, la burocracia asentada en la ciudad, eran asiduos de
las roperias. La misma Villa de Madrid y sus gremios confiaron en los roperos para las
celebraciones rituales. Representantes de comedias, alquiladores de hatos, tenderos y
artesanos préosperos también apreciaban las roperias. Muchos vendedores ambulantes
e incluso las congregaciones acudian a sacar mercaderias de sus tiendas. Aunque no la
mads importante, la “gente pobre y trabajadora” era, en efecto, una parte de la clientela
de los roperos, especialmente por la facilidad de comprar a plazos.* En el siglo xviii,
este cuadro de la demanda practicamente no se alterd. En una sociedad como la europea
de la Edad Moderna, donde diversos estudios han mostrado la vitalidad de 1a “economia
diferida”, no sorprende que los inventarios de los roperos madrilefios presenten largas
relaciones de deudores que se beneficiaban de los pagos a plazos. El crédito a la clientela
era uno de los ejes del comercio de los roperos, quienes debian saber conjugar el volumen
de crédito y el capital inmovilizado en forma de ropa hecha y pafios no vendidos pero
almacenados. De hecho, algunas escrituras de compafiia sefialan el tope de reales que
podia destinarse al crédito. El riesgo obligaba a tener libros de contabilidad donde anotar
las deudas y clasificarlas, segin los apuros de los clientes, como de “mala”, “mediana”
o “buena” calidad. En la evaluacién que en 1785 se hizo de la tienda de Pedro Placido
de Medina, se aprecian las dificultades para pagar de al menos 88 pequefios clientes, y
la consiguiente inseguridad del ropero. Algunas deudas se arrastraban durante 20 afios
o mds. Hablamos de artesanas, enfermeras, lavanderas y criadas, asi como criados,
porteros, albaiiiles, mozos de variado tipo, fabriqueros del carbén e incluso majos.*

El surtido de prendas exteriores que ofrecian los roperos a estos grupos sociales
debfia adaptarse con rapidez a los cambios de la moda. Algunos conflictos de los roperos
con otros gremios de la confeccién son ilustrativos en este aspecto, como, por ejemplo,
el pleito entablado en 1765 entre manguiteros y roperos por la manufactura de man-
teletas, capotillos y cabriol€s de lana y seda, prendas inspiradas en la moda francesa.
Los roperos de nuevo alegaban que sus ordenanzas les capacitaban sélo a ellos para
confeccionarlas, mientras que los manguiteros sostenian que habfa sido su oficio el
que las habia introducido desde comienzos de 1730, pero sélo las hacian si estaban
forradas de pieles, encontrando el publico “gran conveniencia de hallar al pronto y en
una tienda estas piezas completas a precios mds baratos, y comodos y de géneros mds
finos y lustrosos”.* Todo indica que, en el siglo xvii, la innovacién de la ropa hecha
se habia extendido a otros gremios de la confeccién.

Los mercaderes de roperia siempre siguieron el cambio de la moda en el vestido. En
1630, el masculino estaba compuesto de juboén, calzén y ropilla, al que podia afiadirse
el ferreruelo. Un complemento indispensable era la capa. Para las mujeres, los roperos
elaboraban guardapiés, manteos, jaquetillas, basquifias, cuerpos y corpifios. En el siglo
xvi, la indumentaria bésica que los roperos ofrecian a los varones seguia constando de
calzones y capas, pero hubo variaciones como la aparicion de la casaca o chaqueta y la

4 Victoria Lépez y José A. Nieto, “La ropa estandarizada. Innovaciones en la produccién, comercio y

consumo de vestuario en el Madrid del siglo xvi1”, Sociologia del Trabajo, 71 (2011), pp. 118-135.
“ Prot. 19.145. AHPM.
4 Consejos: 464-18. AHN.



chupa.* Las mujeres se mantuvieron fieles a la basquifia, el jubén y el guardapiés, pero
ahora las basquifias incorporaban tantas variaciones, como las introducidas en las mantillas
y manteletas. En esta dltima prenda, las novedades procedian de sus forros y guarniciones
que, como hemos visto en el pleito de 1765, se disputaron con los manguiteros. De ese
pleito casualmente deriva un aspecto afiadido: ciertos roperos, y mas en concreto, los de la
calle Mayor, parecen haberse especializado en modas, mientras que los del resto del centro
urbano vendian ropas hechas convencionales.*” No obstante, los inventarios de la segunda
mitad del xvi estdn llenos de prendas inspiradas en la moda de Francia e Inglaterra,
como deshabillés, francesitas, baqueros y polonesas, aparte de los referidos cabriolés.*®

3. EL OFICIO DE ROPERiA. LA REPRODUCCION DE UNA MEDIANA BURGUESIA
MERCANTIL

En conjunto, el nivel de riqueza y prestigio de las familias del gremio de merca-
deres de roperia no alcanzé al del comercio privilegiado de los Cinco Gremios Mayo-
res. Como sabemos, los roperos de nuevo no surgieron del mundo mercantil sino del
artesanado, lo que ponia un techo simbdlico a su ascenso social. El origen geografico
también presenta diferencias. Mientras los comerciantes de los Cinco Gremios prove-
nian de la cornisa cantdbrica y Navarra, los roperos eran en su mayoria originarios de
localidades de la Tierra de Madrid, La Mancha y La Alcarria que tenian mucho que ver
con la industria textil (Getafe, Valdaracete, Leganés, Cifuentes, Brihuega, Ocaia...).
Hay, sin embargo, rasgos similares en ambas corporaciones. Compartian la ubicacién
de sus tiendas en el entorno de la plaza Mayor y, como todos los oficios mercantiles,
la estructura de sus negocios reposaba en unos grupos familiares que trabajaban y se
reproducian por medio de relaciones de parentesco y paisanaje.*

3.1. Las redes familiares

Mientras que muchos gremios artesanos se reproducian mediante aportes no con-
sanguineos, el gremio de roperia reproducia las pautas que hasta hace poco se conside-
raban generales de los oficios de la Edad Moderna, ya que buena parte de sus familias
aparecen emparentadas entre si.’° Las redes familiares que formaron tendian a asegurar
cierta proteccion en los casos de quiebra, nada infrecuentes, facilitar la integracion en
el oficio de parientes o allegados, mantener las tiendas capitalizadas y su transmisién
dentro de la comunidad. Con este fin se formaban compaifiias, se firmaban acuerdos,

% Ariadna Giorgi, De la vanidad y de la ostentacion. Imagen y representacion del vestido masculino y el

cambio social en Esparia, siglos xvii-xix, Tesis doctoral, Universidad de Murcia, 2013.
47 Consejos: 464-18. AHN.
4 Amalia Descalzo, “Costumbres y vestimentas en el Madrid de la tonadilla”, en Paisajes sonoros en el
Madrid del s. xvii. La Tonadilla Escénica, Museo de San Isidro, Madrid, 2003, pp. 72-94.
Jests Cruz y Juan C. Sola, “El mercado madrilefio”, p. 351.
Juan Carlos Zofio, “Reproduccién social y artesanos. Sastres, curtidores y artesanos de la madera
madrilefios en el siglo xvi1”, Hispania, 51: 237 (2011), pp. 87-120. José Antolin Nieto Sdnchez y Juan
Carlos Zofio Llorente, “The Return of the Guilds: A View from Early Modern Madrid”, Journal of
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obligaciones, cesiones, traspasos y poderes; se concertaban matrimonios y se generaban
dotes. De hecho, fue una pauta generalizada el establecimiento de compaiiias entre
colegas, fuesen individuos o matrimonios emparentados o no entre si, y entre estos y
sus mancebos, especialmente cuando cada ropero o ropera poseia mas de una tienda.
Estas compaiiias solian durar entre cuatro y cinco afios.

En el gremio de roperia, las relaciones de parentesco hay que entenderlas en sentido
amplio, incluyendo a parientes de segundo y tercer grado y a la familia politica. Durante
el siglo xvir destacan dos redes familiares. Una de ellas integré en torno a diez familias
y la otra a unas seis. En ambas se distingue una familia “nuclear” que articulaba el
entramado de relaciones desde una posicién de mayor influencia en el oficio al ocupar
cargos gremiales y poseer mds capital econdmico y social. Este papel lo ocuparon el
matrimonio formado por Matias Merino y Maria de Montes en la primera mitad del
xviir, y el de Pedro de Medina y Maria Nicolasa de Lucio durante casi todo el siglo.

Maria de Montes fue una figura relevante en la comunidad mercantil de la plaza
Mayor. Provenia de una familia muy extensa de Valdaracete (Madrid). Algunos de sus
numerosos tios y sobrinos se ocupaban en oficios de la confeccion y llegaron a trabajar
para ella y su marido, Matias Merino.’! Miembro de otra amplia familia oriunda de
Getafe, Merino ocup0 varios cargos en el gremio, en la servidumbre real como “ayuda
de la Sauseria de la Reina” y fue asimismo tesorero de la cofradia del Santisimo Sacra-
mento de la iglesia parroquial de San Ginés.

Poseedores de varias tiendas en las calles Mayor (portal de Roperos) y Amargura, no
hemos localizado el inventario de bienes del matrimonio Merino-Montes, de modo que des-
conocemos a cudnto ascendi6 su fortuna; pero sabemos que adelantaron importantes sumas
en compaiiias que establecieron con otras familias de su red social y con algtin mancebo.
En todos los casos, ellos ponian el capital y la otra familia la administracidn y el trabajo.

El patrocinio de los Merino-Montes a parientes y allegados result6 en algin caso
en carreras prosperas. Un ejemplo es el de Francisca Bachiller, a la que Montes-Me-
rino dotaron para su boda con Manuel Garcia en 1728, estableciendo al mismo tiempo
compaiia con el matrimonio para una tienda que habian tomado en traspaso de un
matrimonio emparentado que habia hecho quiebra. Al poco tiempo Francisca enviudaba
y se mantuvo en este estado durante varias décadas dirigiendo su negocio en la calle
de la Amargura. Cuando fallecié en 1775 tenia dos tiendas y una casa en propiedad, y
caso a su unica hija, Maria Leocadia Garcia, con uno de los roperos mas influyentes
de la red familiar de los Medina-Lucio.

De los cuatro hijos que Marfa de Montes tuvo con Merino (fallecido en 1740),
unicamente le sobrevivié una hija, Maria Antonia, casada con el ropero Pedro Felipe
Ferndndez, quien también era criado en la Real Furrierfa. S6lo un afio después de la
muerte de su madre, Maria Antonia fallecia en 1751 sin hijos. En su testamento, después
de repartir mas de 18.000 reales en legados a sus parientes de Valdaracete y Getafe, y
numerosas mandas a institutos religiosos, nombraba heredero a su marido.>

51 El testamento de Maria de Montes pone de relieve su estrecha relacién con la amplia nube de parientes
de Valdaracete y Getafe, Prot. 17.560. AHPM.
2 El testamento de Maria Antonia Merino, en Prot. 18.503. AHPM.



La elevada mortandad y la escasa fertilidad apagaron el brillo de los Merino-Montes.
Caso contrario fue el de la red familiar estructurada en torno al matrimonio Pedro de
Medina, natural de Ocaifia, que ocupd el cargo de tesorero del gremio, y Maria Nicolasa
de Lucio. Juntos tuvieron 9 hijos (5 mujeres y 4 varones). S6lo una, casada con un ropero,
falleci6 antes que sus padres dejando una nifia. Otra hija, junto con un hermano, tomaron
los habitos. En resumen, sélo tres participaron en el negocio familiar, consistente en tres
tiendas: Juliana, que enlaz6 con el ropero Miguel Pareja; Pedro Placido, casado con una
mujer ajena al oficio; y Francisco Casimiro de Medina, que contrajo matrimonio con
Antonia Leocadia Garcia, hija de Francisca Bachiller, en lo que supuso el nexo entre las
dos principales redes familiares del Xxviil. Ambos hermanos varones ocuparon diversos
cargos en el gremio. La hija menor, Micaela, enlaz6 en 1769 con Domingo Antonio
Posadillo, miembro de los Cinco Gremios Mayores, tinico caso de ascenso social que
hemos hallado. Puesto que se casaba con alguien ajeno al oficio, Micaela cedi6 a su
hermano y tutor, Francisco Casimiro, la mitad de la tienda que le correspondia.>

La red Medina-Lucio permanecié activa durante todo el siglo. Uno de sus matri-
monios integrantes, el formado por Cristébal de Lucio y Gertrudis Ferndndez, en 1768,
ya con edad avanzada, hizo quiebra al no poder afrontar las deudas acumuladas en su
tienda de la calle de Toledo. Su sobrino, Francisco Casimiro de Medina, les recomendd
que la traspasaran, se hizo cargo de negociar con los acreedores el pago de la deuda
y de devolver a Gertrudis su dote, que habia sido hipotecada. Fue Manuel Crespo (de
la red social de los Merino-Montes), cuya tienda se hallaba contigua, quien la tomé
en traspaso, ya que, libre de cargas, le ofrecia una excelente oportunidad para ampliar
su negocio. Como ello implicaba que el matrimonio mudase su residencia, Crespo
les compensé por este perjuicio —en atencion a los favores que habia recibido de
ellos— con 2 reales diarios por los dias de su vida. El yerno de Cristébal y Gertrudis,
el ropero Fabidn de Tordesillas —de la misma red de los Medina—, se obligé asimismo
a asignarles otros 2 reales diarios en iguales términos.**

Estos son sélo algunos ejemplos de la proteccion que ofrecia el patronazgo de los
matrimonios que articulaban las redes familiares. En el dltimo tercio del Xvii1 no hemos
detectado otras tan densas como las referidas, lo cual no quiere decir que el parentesco
y el paisanaje dejasen de ser un factor importante en la transmision del oficio y el gre-
mio. Lo ejemplifican los roperos Juan Miguel Gallego y Fernando Mingoranz, ambos
naturales de Brihuega, junto a sus respectivas esposas, Francisca y Teresa Rodrigo.”

3.2. Fortunas desiguales en el gremio

Apenas hemos hallado inventarios del total de los bienes de las familias roperas. Los
datos que poseemos en este renglén provienen, por un lado, de los capitales que aportaron
ellos al matrimonio y, por otro lado, la tasacién de los stocks de las tiendas o “avanzos”

La dote que Micaela de Medina llevé a su matrimonio con Posadillo ascendié a 211.725 reales, una de
las mads altas, con diferencia, del oficio de roperia: Prot. 19.140. AHPM.

*  Prot. 19.140. AHPM.

% Prot. 19.146. AHPM.
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que solian hacerse al concertar compaiiias, traspasos o por reparto de herencias, en los
que a veces se incluia el mobiliario y otros pertrechos de las tiendas. Para estos renglones,
hemos elegido un arco cronolégico limitado a la segunda década del xvi (1764-1791),
ya que incluir las dos primeras décadas del siglo implicaria deflactar las cantidades.

Los capitales que los futuros esposos contribuyeron a sus esponsales muestran
una notable diferencia entre los 75.231 reales de Miguel de Rivas en la primera fecha
sefialada, o los 42.314 reales de Ignacio Martinez en 1786, y los 274.681 reales de José
Mingoranz en 1790.% La distancia se agranda si afiadimos los 363.091 reales que en
1769 llevo de capital y dote Maria Aniceta Picazo, nieta del patriarca Pedro de Medina,
a la boda concertada con su tio segundo Telesforo de Medina, que seria esposo y here-
dero ante el pronto fallecimiento de ella, quedando todo en familia. Y atin supera esa
cifra la de los 549.762 reales que dejaban a sus tres hijos los tios de Aniceta, Juliana
Medina y Miguel Pareja, en 1791.% Los tres ultimos capitales resefiados empatan con
las fortunas minimas de algunos miembros de los Cinco Gremios Mayores.*®

Algo similar revela la comparacién del caudal de las tiendas. De doce “avanzos”,
seis arrojan una valoracién inferior a los 100.000 reales. Por ejemplo, 44.078 reales
fue el caudal de la tienda de Miguel Solano y Maria Quintina Pefia en 1781; de 64.845
reales, la de Fabian de Tordesillas y Petronila de Lucio un afio después; y de 48.110 la
de Francisco Asenjo en 1784 (descontadas las abultadas deudas).” Diferencia notable
representan los “avanzos” que superan los 100.000 reales de caudal, desde los 126.910
de la tienda de Manuel Ochaita en 1754, o los 187.475 de la que heredan conjuntamente
los hermanos Pedro Placido y Micaela de Medina en 1768 (incluye mobiliario), hasta
los 219.010, 268.744 y 223.122 reales que representan cada una la suma de dos tiendas,
pertenecientes, respectivamente, a Francisco Casimiro de Medina (1780), Juan Miguel
Gallego (1786) y su hijo, Manuel José (1790), 1o que de todos modos supone un caudal
medio superior a los 100.000 reales para cada tienda.®

Por supuesto, la disparidad de capitales dentro de un mismo oficio era fenémeno
generalizado en la comunidad mercantil madrilefia. No obstante, entre los roperos de
nuevo dicha disparidad no fue excesiva. Algunos matrimonios, ciertamente, tuvieron
mas de una tienda; otros quebraron y traspasaron a colegas mas présperos, a menudo en
condiciones que evitaban la ruina total del matrimonio quebrado, como hemos visto. En
este punto, los roperos no se regian tanto por criterios de eficiencia econdmica propios
del capital mercantil como por la 16gica corporativa de la desigualdad limitada (que
intentaba amortiguar las diferencias entre los miembros del colectivo).5!

% Respectivamente, Prots. 18.999; 19.145; y 19.146. AHPM.

57 Prots. 19.140 y 19,146. AHPM.

% Segtin datos facilitados por Jests Cruz, Los notables de Madrid. Las bases sociales de la revolucion
liberal, Alianza, Madrid, 2000, p. 54, cuadro 5.

% Prots: 19.143 y 19.144. AHPM.

% Prots:19.139, 19.140, 19.143, 19.145 y 19.146. AHPM.

61 Bo Gustafson, “The Rise and Economic Behaviour of Medieval Craft Guilds. An Economic-Theoretical
Interpretation”, Scandinavian Economic History Review, 35: 1 (1987), pp. 1-40.



Otra caracteristica del gremio de mercaderes de roperia es que apenas invirtieron
en acciones y otros productos financieros. Su inversién, fuera de los articulos de su
comercio, se dirigié mas bien a la compra de inmuebles. La hija de Maria de Montes,
Maria Antonia Merino, y su esposo, Pedro Felipe Fernandez, tuvieron al menos cuatro
casas, como ejemplo mas destacado. Sus ajuares domésticos reflejan un mobilia-
rio abundante (escaparates, mesas, sillas, escritorios, espejos, vajillas, etc.), cuadros
—generalmente de tema religioso al igual que los escasos libros—, vajillas y cubiertos
de plata, espejos, etc. Las joyas de oro, plata, diamantes, aljéfar también aparecen en
sus ajuares. Y, por supuesto, un variado vestuario a la moda, aunque, en general, sin
lujos excesivos. Las sedas y las blondas escasean excepto como guarniciones de prendas
exteriores y en complementos como paiiuelos, cofias, medias, etc.

3.3. Las roperas y la importancia del matrimonio

Las pocas actas de juntas gremiales que hemos localizado revelan que los individuos
que asistian a estas reuniones eran todos varones; las viudas solfan apoderar a sus mance-
bos para representarlas en estos actos, como era costumbre también entre las comerciantes
de los Cinco Gremios Mayores. Como sefialdbamos al comienzo, las ordenanzas de los
roperos no capitulan nada acerca de las hijas y viudas de los agremiados, aplicindose
en su defecto la norma de la costumbre; en este caso, la de los oficios mercantiles.%

No hemos hallado ninguna tienda regentada por una ropera soltera, aunque tampoco
varones solteros que permanecieran en ese estado a excepcion de Bernardo Garcia Ochoa,
presbitero, en la primera mitad del xvii.** Como era norma en el mundo del trabajo de los
siglos modernos, también entre los roperos oficio y familia eran las dos caras de una sola
moneda; familia cuyo nudcleo era el matrimonio. Probablemente, por las propias peculiarida-
des del negocio, la falta de uno de los cnyuges repercutiera negativamente en la marcha de
este; de ahf la frecuencia de segundas y terceras nupcias en ambos sexos en el seno del gremio.

Las viudas que decidian permanecer en ese estado no tenian restricciones para
continuar dirigiendo sus empresas y pertenecer al gremio. Sin embargo, curiosamente,
la viudez permanente sélo la hemos hallado en roperas, no en roperos. Un caso des-
tacable fue el de la citada Francisca Bachiller, que se mantuvo en este estado durante
cinco décadas hasta su fallecimiento.

Asi como en los oficios artesanos, para un oficial el enlace con la hija o viuda de
un maestro era garantia de ascenso en la jerarquia ocupacional, lo era asimismo para

92 En este aspecto, el gremio de roperia se alejaba de la norma de los oficios artesanos. Véase al respecto,
Victoria Lopez Barahona, “Mujeres y marco gremial en Madrid durante la Edad Moderna: la politica
sexual del privilegio”, en Angels Sola (ed.), Artesanos, gremios y género en el sur de Europa (ss. xvI-
xix), Icaria, Barcelona, 2019, pp. 127-149.

% Bernardo Garcia Ochoa tenfa una reputacion intachable. Era una especie de hombre de respeto que ocupd
el cargo de tesorero del gremio y otro en la tesoreria del Hospital General, lo que le puso en contacto con
la plantilla de esta institucién; de hecho, muchas enfermeras le debian diferentes cantidades por ropa que
habian sacado de su tienda al fiado y €l les adelantd salarios atrasados. Como presbitero, se mantuvo célibe
toda su vida y aparece como albacea o testigo en muchos de los testamentos y escrituras de compaiia de
casi todos los miembros del gremio. Los adelantos a las enfermeras, en Prot. 15.019. AHPM.
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los mancebos en los oficios mercantiles. En el gremio de mercaderes de roperia, sélo
hemos localizado un caso de matrimonio de un mancebo con la hija de un maestro
ropero, el de Petronila Ochaita con Pedro San Martin en 1764; pero ninguno de un
mancebo con una viuda.® Entre estas era mas frecuente establecer compaiifas, como lo
era en general en todo el gremio. Fueron estos acuerdos entre viudas y mancebos los
que en algunos casos sirvieron a estos para alzarse a la cipula del oficio. El ejemplo
mds significativo es el del mancebo Manuel Diez de Arenzana en su compaififa con la
viuda Ana Palafox.%

Las casadas compartian con sus maridos la gestiéon de las tiendas. Las viudas a
menudo trafan una propia en dote al nuevo matrimonio; de ahi que a veces encontremos
que cada uno de los cényuges conservaba su propio mancebo. Un caso sobresaliente
fue el de la ropera Maria Antonia de la Torre. En 1791 era viuda y heredera unica de
su difunto marido, Juan Moreno. Para su nueva boda con el también ropero Julidn
Gil, llevé como dote la suma de 326.919 reales, que incluia la tienda; y €l aportaba un
capital de 63.194 reales.*

Las roperas casadas, ya fuese en primeras o sucesivas nupcias, no eran titulares
del gremio —una institucién patriarcal—, pero si lo eran del oficio, poseian la misma
pericia e identidad de oficio que sus consortes, como evidencia que se llamasen a si
mismas y otros las denominasen “mercaderas de roperia” e incluso “individuas del
gremio de roperfa”. Y aun cuando no eran titulares de una tienda, adquirfan pericia
en el oficio, como lo reconoci6 el ropero Manuel Quirds, que, en 1755, debido a sus
achaques, apoderd a su tercera esposa, Manuela Lopez, para que dirigiese su tienda de
la calle de los Boteros, por la “entera satisfaccion y confianza de dofia Manuela” y “la
mucha experiencia que tiene en el referido comercio”.®’

Llama la atencién la buena relacién mantenida por los matrimonios roperos. Los
poderes mutuos para dictar testamento fueron la pauta dominante. Cuando no habia
herederos forzosos, se nombraban uno a otro. De haber hijos menores, ellos las nom-
braban a ellas invariablemente como tutoras y curadoras de estos y a menudo como
albaceas en los testamentos. Cuando habia uno o mas hijos, la herencia se repartia a
partes iguales sin distincién de sexo. Y si el nimero de vastagos sobrepasaba el de tien-
das, lo més frecuente era que alguno tomase los habitos o enlazase con algtin miembro
del oficio. Se puede decir que, dentro de la desigualdad inherente al sistema patriarcal
dominante, lo que primaba en el oficio de roperia eran unas relaciones relativamente
igualitarias en el matrimonio que aseguraban no sélo la prosperidad y reproduccién del
negocio familiar, sino también la capacidad y promocién empresarial de las mujeres.

¢ Petronila Ochaita casa con el mancebo mayor de su padre, Manuel, en 1764 y éste establece compaiiia

con el yerno. Prot. 19.139. AHPM.

% En 1726, Ana de Palafox, viuda de Ignacio Revenga, escrituraba una compaiifa con el joven mancebo,
Manuel Diaz de Arenzana, que llevaba varios afios sirviendo en su tienda de la calle de los Boteros. En
1735, Manuel ya se habia hecho con una tienda en la calle Mayor. Prot. 16.820. AHPM.

% Prot. 20.251. AHPM.

7 Prot. 18.897. AHPM. Tres meses después, QuirGs escrituraba su testamento en el que dejaba como
heredera a su esposa al no tener descendencia. Prot. 18.897. AHPM.



CONCLUSIONES

El fenémeno de la ropa lista para llevar estuvo intimamente unido a los cambios
econdmicos y sociales asociados al crecimiento de las ciudades, especialmente las
capitales, en los siglos modernos. Es precisamente en las grandes concentraciones
urbanas, como Madrid, donde tuvo su origen un tipo innovador de produccién para
el mercado que proponia unos modelos hechos, no ya por encargo de un individuo o
grupo concreto, sino, por primera vez, para un publico anénimo. Esa produccién estuvo
a cargo de los sastres roperos de nuevo. Su éxito econémico durante la década de 1630
y su rdpida conversion a gremio independiente como mercaderes de roperia se debid,
sin duda, a las contratas con la Corona para la provisién de uniformes militares. Sin
embargo, supieron sortear los momentos de crisis, adaptarse al cambio en las modas
y permanecer durante toda la Edad Moderna, y hasta bien entrado el siglo X1x, como
una de las comunidades mercantiles mds representativas del corazén comercial de
Madrid, la plaza Mayor.

Los roperos de nuevo protagonizaron importantes transformaciones en el dmbito
productivo y laboral. En el primer campo destaca su especializacion en prendas exte-
riores baratas, vistosas y duraderas y su apuesta por los pafios de lana, con incremento
destacado de las mezclas, en su mayoria de procedencia nacional. Es resefiable que
la hegemonia de los pafios castellano-manchegos comenzase a ser contestada desde
las décadas finales del siglo xviIiI por los pafios catalanes y de Alcoy. Estos cambios
productivos se acompaifiaron de otros de similar calado en las relaciones laborales.
Aqui los roperos crearon unos mercados de trabajo propios y una diversa mano de obra
subcontratada. Pese a la oposicion gremial de los sastres, consiguieron tener bajo sus
dictados a buen niimero de maestros y oficiales de este oficio.

Los miembros del gremio de mercaderes de roperia no parece que aspirasen sino
a mantener su status quo evitando los mas probables procesos de descenso social por
quiebras u otras contingencias, al ser la produccion y el comercio detallista la fuente
principal de sus capitales. A ello contribuy6 la formacién de unas tupidas redes fami-
liares que facilitaron la reproduccién del oficio, en el que, ademas, las mujeres tuvieron
un protagonismo tan destacado como el de los varones.
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El gremio de mercaderes de roperia de Madrid en los siglos xvi1 y xviiI.
Innovacién y estrategias familiares en el sector de la confecciéon

The Clothing Merchants Guild of Madrid in the 17th and 18th Centuries.
Innovation and Family Strategies in the Clothing Sector
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Universidad Auténoma de Madrid
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RESUMEN

Este articulo analiza las innovaciones que desde inicios del siglo xviI introdujo el gremio de
mercaderes de roperia en la industria confeccionista de Madrid, en la que alcanzaron una posicién
hegemoénica. Con fuentes notariales como principal apoyo documental, el estudio profundiza
en dichas innovaciones, que consistieron en la produccién y comercializacién de prendas de
vestir listas para llevar, las formas de provision de tejidos, la subcontratacion del trabajo y la
venta a plazos en sus tiendas de la plaza Mayor y calles aledafas. El andlisis se extiende al tipo
de demanda que surtian y las formas de reproduccién del oficio.

PALABRAS CLAVE
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ABSTRACT

This article analyzes the innovations that the guild of clothing merchants introduced in the
clothing industry of Madrid since the early seventeenth century, in which they reached a hege-
monic position. With notarial sources as the main documentary support, the study delves into
these innovations, which consisted of the production and marketing of ready-to-wear garments,
the forms of fabric supply, the outsourcing of work and instalment sales in their stores in Plaza
Mayor and surrounding streets. The analysis extends to the type of demand they supplied and
the forms of reproduction of the trade.
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Clothing, guild, Madrid, innovations.
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